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Okreslanie ceny we francuskim prawie cywilnym bylo przez dziesigciolecia
tematem licznych prac doktryny i wielu orzeczen sadowych, w tym takze orzeczen
Sadu Kasacyjnego'. Tak wielkie zainteresowanie ta materig prawnikoéw francuskich
wynika przede wszystkim z faktu, ze kodeks cywilny francuski (C.C. — Code civil)?
poswigca jej jedynie kilka artykutéw, miedzy innymi art. 1709, dotyczacy okreslania
ceny w umowie najmu rzeczy, czy art. 1710, dotyczacy okreslania ceny w umowie
o dzieto. Ponadto jednoznaczna — i zdawatoby si¢ niebudzaca watpliwo$ci — regu-
lacja dotyczaca okreslania ceny w umowie sprzedazy znajduje si¢ w art. 1591 C.C.,
ktory wyraznie stanowi, ze cena w umowie sprzedazy musi by¢ nie tylko wyraznie
wskazana, ale réwniez Scisle okreslona co do jej wysokosci, a nie jedynie mozliwa
do okreslenia’. Z brzmienia tego wlasnie przepisu mozna wyciagnac¢ dalej idacy

" Autorka jest doktorantkq prof. dr. hab. Fryderyka Zolla na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu
Jagiellonskiego. Przygotowuje rozprawe doktorskq na temat: ,, Wykonanie i skutki niewykonania zobowiqzan
w projektach reform francuskiego kodeksu cywilnego na tle projektow europejskiego prawa umow . Absolwentka
Uniwersytetu w Orleanie na kierunkach prawo, specjalnos¢ prawo ekonomiczne oraz administracja publiczna
i terytorialna, specjalnos¢ zarzqdzanie w administracji publicznej i lokalnej.

! Cour de Cassation — francuski Sad Kasacyjny jest odpowiednikiem polskiego Sadu Najwyzszego.

% Teksty francuskich aktow prawnych odnaleziono na stronie www.legifrance.gouv.fr; Code Dalloz Expert.
Code Civil 2009, 6°édition, Dalloz 2008.

3 Art. 1591 C.C.: ,,Le prix de la vente doit étre déterminé et désigné par les parties”; w prawie cywilnym fran-
cuskim rozrézniane sg dwa pojgcia: ,,prix déterminé” — ,,cena okreslona”, a wigc taka, ktorej wysokos$¢ podana
jest liczbowo w umowie, oraz ,,prix déterminable” — ,,cena mozliwa do okreslenia”; zakres drugiego z wyzej
wymienionych poje¢ jest najbardziej zblizony do polskiego pojgcia ,,cena wynikowa”. Poniewaz jednak pomigdzy
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whniosek, ze nie tylko w umowie sprzedazy, ale takze we wszystkich innych umowach
odptatnych cena jest niezbednym elementem umowy oraz ze w konsekwencji brak
jej okreslenia oznacza brak kauzy dla jednej ze stron oraz brak przedmiotu umowy
po stronie drugiego z kontrahentow, co z kolei prowadzi do niewaznosci samej czyn-
nosci prawnej. Takie stanowisko doktryny francuskiej zdaje si¢ jednoznacznie wyjas-
nia¢ sprawe, wskazujac na bezwzgledna konieczno$¢ istnienia ceny okreslonej juz
w chwili zawierania umoéw odptatnych. Glegbsza analiza wskazuje jednak na wigksza
ztozono$¢ zagadnienia okreslania ceny w prawie francuskim.

Tytulem wstepu nalezy wyjasni¢ pojecia ceny oraz okreslania jej wysokosci.

Jesli chodzi o pierwsze z nich, nalezy przede wszystkim stwierdzi¢, ze poja-
wienie si¢ pojgcia ,,cena” jest historycznie zwiazane z przejsciem od gospodarki
naturalnej (opartej na samowystarczalno$ci rodziny, w ktorej podstawowa role gra-
ta zamiana dobr — rem pro re, a warto$¢ pracy i koszty produkcji nie byty brane
pod uwage przy okreslaniu wartosci rzeczy) do gospodarki monetarnej, ktora poja-
wita si¢ wraz z zastgpieniem zamiany przez sprzedaz* rozumiang jako alienacja
rzeczy w zamian za jej ceng okreslana w pieniadzu i stanowiaca jej ekwiwalent (rem
pro pretio). Przejscie to spowodowalo w konsekwencji wzrost znaczenia samej ceny
oraz rozwoj sposobow jej okreslania, rozumianego jako wycenianie, szacowanie
warto$ci danego dobra lub ustugi w celu ich kupna lub sprzedazy.

Z punktu widzenia ekonomii w celu dokonania wyceny, oszacowania danego
dobra— rzeczy lub ustugi — nalezy odwotac¢ si¢ do czterech podstawowych wskaz-
nikow, a to: rzadkos$ci danego dobra mierzonej jego dostgpnoscia na rynku, kosztow
jego wytworzenia, jego subiektywnie pojmowanej przydatnosci z punktu widzenia
konkretnej osoby oraz niemierzalnej checi posiadania danej rzeczy®. Cena jest zatem
iloscia pieniedzy ,,wymienianych” za dane dobro lub usluge podczas sprzedazy.
Wycena dobra nastgpuje w fazie negocjacji przed zawarciem definitywnej umowy
sprzedazy, a jej rezultat — w postaci okreslenia jego ceny — jest wynikiem akcep-
tacji ztozonej oferty.

Pojecie ceny nie moze by¢ jednak utozsamiane z pojeciem wartosci danej
rzeczy, cho¢ w jezyku potocznym sa to pojecia bliskoznaczne.

Pojecie wartos$ci rzeczy moze by¢ rozpatrywane z dwoch punktéw widzenia
— stron umowy sprzedazy i rynku ekonomicznego. Warto$¢ dobra jest zatem zawsze

zakresami tych pojg¢ w obu systemach prawnych zachodza niewielkie roznice, autorka zdecydowata sig na stoso-
wanie w niniejszym artykule dostownego ttumaczenia pojgcia.

4 D. Veaux: Typologie des contrats, Encyclopédie Juridique Juris — Classeur contrats — distribution, Fasci-
cule 15, nr 47.

3 Internetowy stownik ekonomiczny PWN — Portal Edukacji Ekonomicznej NBP, www.nbportal.pl.
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rezultatem polaczenia czynnikdéw obiektywnych, mierzalnych, zwiazanych z gospo-
darka (czy to centralnie planowana, jak to miato miejsce w powojennej Francji po
wprowadzeniu rozporzadzenia z dnia 30 czerwca 1945 r. o reglamentacji cen®, czy
tez wolnorynkowa wyraznie przewidziana w obecnie obowiazujacych przepisach,
miegdzy innymi w art. L113—1 kodeksu konsumentow’, ktory stanowi, ze ceny dobr
moga by¢ jedynie wynikiem wolnej konkurencji pomiedzy uczestnikami zycia
gospodarczego) oraz czynnikow subiektywnych wynikajacych z potrzeb i pragnien
danej osoby.

Z punktu widzenia ekonomii i finanséw pojgcie ceny nie moze by¢ réwniez
utozsamiane z pojeciem kosztu wytworzenia danego dobra.

Pojecie ceny jest nierozerwalnie zwigzane z umowa sprzedazy. Cena to zawsze
wyrazona w pieniadzu suma, ktoéra nabyweca jest gotowy zaplaci¢ za dane dobro lub
ustuge. Zatem to, co dla jednego z kontrahentéw umowy sprzedazy jest cena sprze-
dazy, dla drugiego jest kosztem kupna i cho¢ warto$¢ numeryczna ceny i kosztu
wyrazona w pienigdzu jest z definicji identyczna, sposéb ich warto§ciowania jest
zupethie odmienny. Koszt wytworzenia danego dobra moze by¢ zatem inny — wyz-
szy lub nizszy — od jego ceny.

2.

Jak juz wspomniano, proces wyceny prowadzi do okreslenia sumy pieni¢znej,
jaka ma by¢ zaptacona przez kupujacego w zamian za dane dobro lub ustuge.
Z prawnego punktu widzenia cena jest zatem zawsze nierozerwalnie zwiazana ze
sprzedaza rozumiang jako umowa, na podstawie ktorej jedna strona zobowiazuje
si¢ do dostarczenia rzeczy, a druga do zaptaty ceny (art. 1582 C.C.)?, stad regulacje
interesujace z punktu widzenia niniejszych rozwazan dotyczace okreslania ceny
w umowie sprzedazy mozna odnalez¢ w ksiedze 111 tytule VI francuskiego kodeksu
cywilnego po§wigconym umowie sprzedazy. Z faktu ich umiejscowienia w tej czg-
$ci kodeksu — poza regulacjami dotyczacymi czgsci ogolnej zobowiazan zawiera-
jacej unormowania odnoszace si¢ do wszystkich rodzajow uméw nalezy wyciagnaé
wniosek, ze prawo cywilne francuskie nie przewiduje wymogu ceny jako general-
nego wymogu waznosci umow, ale ogranicza go jedynie, jak juz wspomniano, do
umowy sprzedazy, wskazujac w art. 1591 C.C., ze cena sprzedazy musi by¢ Scisle
okreslona w umowie, a nie jedynie mozliwa do okreslenia.

¢ Ordonance 45-1483 z 30 czerwca 1945 r., opublikowany w JORF z 8 lipca 1945 r., uchylony 1 stycznia
1987 1.

7 Code de la Consommation, 13¢ édition, Dalloz 2008.

8 Art. 1582 C.C.: ,,La vente est une convention par laquelle I'un s’oblige a livrer une chose, et I’autre a la payer.
Elle peut étre faite par acte authentique ou sous seing privé”.
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Wymdg wyraznego okreslenia ceny w umowie sprzedazy jest przede wszystkim
zwiazany z faktem, ze ten typ umowy ma charakter umowy wzajemne;j, a wigc takiej,
w ktorej to, co strona otrzymuje, w wykonaniu umowy jest ekwiwalentem tego, co
sama data lub zrobita’. W zwiazku z tym, cena dobra lub ustugi w umowie sprze-
dazy to nic innego jak ich warto$¢ subiektywna wyrazona w pieniadzu, pod warun-
kiem jednak, ze wartos¢ ta jest ,,odpowiednia”, a wigc sprawiedliwa, pozwalajaca
na spetnienie naczelnych zasad systemowych prawa cywilnego, w tym przede
wszystkim zasady rownosci stron i rownowagi kontraktowej. Cena ,,odpowiednia”
to zatem — zaleznie od przyjetego kryterium — cena rynkowa, a wigc cena poten-
cjalna ustalona na podstawie obiektywnych kryteriow, tj. kosztu, przydatnosci czy
rzadko$ci na rynku danego dobra albo — w przypadku braku zorganizowanego
rynku — to substytut ceny rynkowej ustalony na podstawie analizy potencjalnego
popytu i podazy. Cena ,,odpowiednia” moze by¢ takze cena ,,pozadang”, ktorej
wysoko$¢ ustalana jest na podstawie kryteriow subiektywnych majacych jednak
przymiot etycznych'®.

Latwo zauwazy¢, ze poczatkowo kazda cena w umowie sprzedazy jest cena
»odpowiednia”, gdyz jej wysokos¢ wynika ze zgodnego o$wiadczenia stron, ich
porozumienia osiagnigtego w wyniku negocjacji. Nie nalezy jednak zapominacé, ze
ustalona w ten sposob przez strony w momencie zawierania umowy warto$¢ dane-
go dobra wyrazona pod postacia ceny moze si¢ zmieni¢ wraz z czasem, jaki uptynie
do chwili jej wykonania. Nawet w takim jednak przypadku, z uwagi na moc wiaza-
ca umowy, cena pozostanie niezmienna i bedzie uwazana za odpowiednia az do
momentu wykonania zobowiazania przez kazda ze stron. Biorac dodatkowo pod
uwagg, ze co do zasady w umowie sprzedazy wykonanie zobowigzania nastgpuje
roéwnoczesnie lub niedtugo po zawarciu umowy, nalezy przyjac, ze ustalona w umo-
wie cena pozostaje cena ,,odpowiednia” przez caly jej czas trwania.

Sytuacja wyglada zgota inaczej w przypadku tzw. umoéw ramowych.

3.

Umowy ramowe (ft. contrat—cadre) to w prawie francuskim umowy nienazwa-
ne, a wigc takie, ktore nie sa obj¢te regulacja kodeksowa, co powoduje, ze o ich
ksztaltcie decyduja judykatura, doktryna i praktyka, a nie wola ustawodawcy. Poja-
wienie si¢ umow ramowych historycznie zwiazane bylo z rozwojem stosunkoéw
gospodarczych, w szczego6lnosci miedzy profesjonalistami, ktéry wymusza niejako
powstawanie nowych typéw uméw odpowiadajacych zmieniajacym si¢ potrzebom
praktyki gospodarczej. Powstanie uméw ramowych mozliwe byto dzigki obowia-

V. Lasbordes: Les contrats déséquilibré, Aix—en—Provence, Presses Universitaires d’ Aix — Marseille z 2000 .,
$.901n.
10 Ibidem.
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zywaniu zasady swobody uméw. To dzigki tej zasadzie praktyka gospodarcza mogta
wyj$¢ poza ramy prawne tradycyjnej umowy sprzedazy i tym samym stworzy¢
warunki niezbedne do zaspokojenia jej potrzeb. Cecha charakterystyczna tego typu
umow jest ich dlugoterminowos¢ oraz zawieranie postanowien dotyczacych orga-
nizacji wspotdziatania stron. Umowy ramowe okre$laja zatem sposob wykonywania
przysztych uméw realizacyjnych, pelniac rolg umow przygotowawczych''. Jesli
umowa ramowa obejmuje zobowiazanie do sprzedazy okreslonego dobra w okre-
slonym przedziale czasu, jego cena ustalana jest w ramach kazdej z umoéw realiza-
cyjnych, a zatem moze w sposob znaczacy zmieniac si¢ w czasie obowigzywania
umowy ramowej, co z kolei zwigzane jest nieuniknionymi na nowoczesnym rynku
gospodarczym wahaniami cen produktow. Z tej przyczyny nie jest mozliwe defini-
tywne okreslenie ceny dobra w chwili zawierania umowy ramowej. Z faktu, ze sa
to umowy nienazwane, wynika, ze kodeks cywilny francuski nie reguluje proble-
matyki ustalania ceny dobra w tego typu umowach, tak jak robi to w przypadku umowy
sprzedazy.

W zwiazku z tym nalezy odpowiedzie¢ na dwa nasuwajace sig¢ pytania, a mia-
nowicie: czy z regulacji francuskiego kodeksu cywilnego wynikaja jakie$ wskazania
co do okreslania ceny w tego typu umowach — przede wszystkim czy tak jak
w przypadku umowy sprzedazy musi ona by¢ okreslona i wskazana juz w momen-
cie zawierania umowy, czy tez moze ona by¢ jedynie mozliwa do okreslenia? Inaczej
mowiae, czy okreslenie ceny w umowie ramowej obejmujacej umowe sprzedazy
jest w obowiazujacym prawie francuskim warunkiem jej waznosci oraz czy wynik
przeprowadzonej analizy ulegnie zmianie, jezeli ocenie poddany zostanie projekt
nowelizacji francuskiego kodeksu cywilnego bedacy obecnie w fazie przygotowan
w komisji pod kierownictwem prof. Pierra Catala tzw. avant—projet?

4.

Punktem wyjscia dla dalszych rozwazan bedzie analiza regulacji zawartych
w art. 1108, 1591, 1592 1 1129 francuskiego kodeksu cywilnego. W trakcie analizy
nalezy zwrdcic szczegdlna uwage na mozliwa sprzecznos$¢ pomigdzy dyspozycjami
art. 1591 11129 C.C., jak rowniez ustali¢ wpltyw art. 1592 C.C. na zagadnienie
okreslania ceny w prawie francuskim.

Artykut 1108 C.C."> wymienia cztery wspolne warunki waznosci wszystkich
umow cywilnych w prawie francuskim, a mianowicie: zgodne o$wiadczenie stron,
posiadanie przez nie zdolnosci do czynnosci prawnych, pewny ($cisle okreslony)

" Encyklopedia prawa, red. U. Kalina—Prasznic, Warszawa 2004, s. 852.

12 Art. 1108 C.C.: ,,Quatre conditions sont essentielles pour la validité d’une convention: Le consentement de
la partie qui s’oblige; Sa capacité de contracter; Un objet certain qui forme la matiere de I’engagement; Une cause
licite dans 1’obligation”.
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przedmiot oraz kauze zgodng z prawem. Z punktu widzenia niniejszych rozwazan
na szczegdlng uwagg zastuguje trzeci z wyzej wymienionych warunkéw — pewnosé
co do przedmiotu umowy.

W przypadku umowy sprzedazy przedmiotem zobowiazania sprzedajacego jest
dostarczenie rzeczy, natomiast po stronie kupujacego jest nim obowiazek zaplaty
ceny. Jego doprecyzowanie mozna odnalez¢ w dyspozycji art. 1129 C.C.", ktory
stanowi, ze przedmiotem zobowiazan cywilnych moga by¢ jedynie rzeczy oznaczo-
ne co najmniej co do gatunku, cho¢ ich ilo§¢ moze by¢ niepewna pod warunkiem,
ze moze by¢ ustalona. Analiza art. 1129 C.C. prowadzi zatem do wniosku, ze przed-
miotem umowy moga by¢ rzeczy oznaczone co do gatunku, ktorych ilos¢ nie jest
jeszcze definitywnie ustalona, ale jest mozliwa do okreslenia.

Odnoszac te ustalenia do ceny, nalezy przede wszystkim wskazac¢ na jej szcze-
g0lny charakter. W szczegdlnosci nalezy podkresli¢, ze cena jest zawsze wyrazana
w postaci pieniadza, ktory z definicji jest rzecza oznaczona co do gatunku i wymien-
na. Odnoszac to ustalenie do brzmienia przepisu art. 1129 C.C., nalezy wyciagnac
wniosek, ze w prawie francuskim réwniez cena moze nie by¢ $cisle okreslona, pod
warunkiem ze jest mozliwa do ustalenia. Nie nalezy jednak zapominac, ze art. 1129
C.C. odnosi sig¢ do wszystkich umoéw regulowanych przez kodeks cywilny, na co
wskazuje jego umiejscowienie w ksiedze I1I tytule III kodeksu cywilnego reguluja-
cym calo$¢ umow i zobowiazan umownych. Wynikajaca zatem z jego brzmienia
przedstawiona wyzej generalna zasada zostaje przetamana i zmieniona w przypad-
ku umowy sprzedazy, zgodnie z zasada lex specialis derogat legi generali.

Artykut 1591 C.C. stanowi bowiem jednoznacznie, ze w umowie sprzedazy
cena musi by¢ okreslona, a wigc innymi stowy $cisle ustalona przez strony umowy
co do jej wysokosci juz w momencie zawierania umowy, co jest warunkiem jej
waznosci. Ten przepis jako lex specialis znajduje jednak zastosowanie tylko w przy-
padku umowy sprzedazy, skad nalezy wnosi¢, ze w przypadku pozostatych uméw
cywilnych — a zatem takze umow ramowych — cena nie musi by¢ ostatecznie
okreslona od momentu ich powstania.

Wiadomo juz zatem, ze cena w definitywnej umowie sprzedazy w prawie
francuskim musi by¢ $cisle okreslona przez strony umowy, ale czy wymog ten
obowiazuje rowniez w przypadku przedwstepnej umowy sprzedazy?

Wydaje sig, ze nie, skoro art. 1592 C.C. wyraznie stanowi, ze ustalenie ceny
w umowie przedwstepnej moze by¢ wynikiem arbitrazu osoby trzeciej'*. To mogto-
by wskazywac, ze nawet w umowie sprzedazy cena moze nie by¢ $ci§le okreslona
i ze istnieje sprzecznos¢ pomigdzy dyspozycjami art. 15911 1592 C.C.

13 Art. 1129 C.C.: ]Il faut que ’obligation ait pour objet une chose au moins déterminée quant a son espéce.
La quotité de la chose peut étre incertaine, pourvu qu’elle puisse étre déterminée”.

4 Art. 1592 C.C.: Il peut cependant étre laissé a ’arbitrage d’un tiers; si le tiers ne veut ou ne peut faire
I’estimation, il n’y a point de vente”.

10
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Nalezy jednak podkresli¢ rozroéznienie pomigdzy definitywna umowa sprze-
dazy a umowa przedwstepna zawierang na etapie negocjacji przedumownych i dojs¢
do wniosku, ze art. 1592 C.C. zezwalajacy na ceng ,,niedookreslona” ma zastoso-
wanie jedynie w tej fazie oraz ze dopiero ostateczne ustalenie ceny otwiera droge
do zawarcia definitywnej umowy sprzedazy. Umowa przedwstepna zawiera zatem,
zaleznie od konkretnego przypadku, jedynie zobowiazanie stron do zawarcia defi-
nitywnej umowy sprzedazy z cena okreslona przez osobg trzecia, do wyznaczenia
arbitra albo do akceptacji ceny ustalonej sadownie. Nie ma zatem sprzecznosci
pomigdzy dyspozycjami obu wyzej wymienionych artykutow.

Nalezy przypomnie¢, ze negocjacje polegaja na wzajemnej wymianie ofert
dotyczacych istotnych elementow definitywnej umowy sprzedazy, a wigc przedmio-
tu, ktéry nalezy dostarczy¢, i ceny, ktora nalezy zaptaci¢ w jej wykonaniu. Zadanie
arbitra, o ktorym mowa w art. 1592 C.C. — czy to osoby fizycznej, osoby prawnej,
czy tez sadu — polega zatem na definitywnym i obligatoryjnym dla stron ustaleniu
ceny dobra lub ustugi objetych umowa sprzedazy.

Whbrew przyjetemu w prawie francuskim znaczeniu stowa ,,arbiter”, rozumia-
nego jako osoba prywatna, ktorej zadanie polega na wykonaniu umowy o arbitraz
poprzez rozstrzygnigcie sporu powstalego pomigdzy stronami umowy'’, osoba
trzecia, o ktorej mowa w art. 1592 C.C., wobec braku sporu pomigdzy stronami nie
jest arbitrem w wyzej wymienionym znaczeniu. Osoba trzecia, o ktérej mowa, nie
jest tez ekspertem, skoro ekspert (biegly) to technik wyznaczony przez sad, ktorego
zadanie polega na wydaniu opinii o faktach, wymagajacej specjalistycznej wiedzy
i ztozonych analiz'®. Wszystko wskazuje zatem na to, Ze osoba trzecia, ktorej po-
wierzono zadanie okreslenia ceny, jest pelnomocnikiem stron dzialajacym w ich
imieniu ina ich rzecz. W takim przypadku nalezy doj$¢ do wniosku, ze mozliwe
jest postawienie znaku rownosci pomigdzy dwiema metodami ustalania ceny prze-
widzianymi w art. 1591 11592 C.C., gdyz z prawnego punktu widzenia w obu
przypadkach ustalenia ceny dokonuja same strony umowy.

Wracajac do gtownego nurtu rozwazan, nalezy wskaza¢, ze art. 1592 C.C.
stanowi dodatkowo, ze w przypadku gdy osoba trzecia nie chce lub nie moze usta-
li¢ ceny, umowa sprzedazy nie moze by¢ waznie zawarta. To z kolei prowadzi do
koniecznosci znalezienia odpowiedzi na dwa kolejne pytania: czy w takim razie,
w przypadku braku okreslenia ceny przez osobeg trzecia mamy do czynienia z innym
niz sprzedaz typem umowy oraz czy w prawie francuskim mozliwe jest zawarcie
warunkowej umowy sprzedazy?

Dalsze rozwazania dotyczace drugiego z wyzej wymienionych pytan nalezy
rozpocza¢ od wskazania, ze interesowac¢ nas beda przede wszystkim dwa rodzaje
warunkoéw: warunek zawieszajacy rozumiany jako sytuacja, w ktorej powstanie

15 R. Guillien, J. Vincent: Lexique de termes juridiques, wyd. 12, Paris, Dalloz 1999.
16 Ibidem.
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zobowiazania — ktore nota bene spelnia wszystkie pozostale warunki waznosci
— jest zalezne od zdarzenia przysztego i niepewnego'’, oraz warunek rozwiazujacy,
w ktorym ustanie zobowiazania juz powstalego i wymagalnego zalezy od nastapie-
nia zdarzenia wskazanego w warunku's.

Nalezy przyjaé, ze ustalenie ceny jest w rozwazanej sytuacji zdarzeniem przy-
sztym i niepewnym, z czego z kolei wynika, ze to powstanie zobowigzania do za-
ptaty ceny jest objete warunkiem zawieszajacym. Nalezy jednak pamigtac, ze
ustalenie ceny we francuskim prawie cywilnym jest koniecznym elementem umowy
sprzedazy, ktory, jesli nie istnieje lub jest niepewny, powoduje niewaznos$¢ umo-
wy sprzedazy, co z kolei wskazuje na brak mozliwosci powstania prawa warun-
kowego. Wobec tego, nalezy stwierdzi¢, ze w braku okreslenia ceny przez osobeg
trzecia zawarta umowa nie jest wlasciwa umowa sprzedazy, ale rodzajem umowy
przedwstepnej. Definitywna umowa sprzedazy jest zatem niejako ,,zawieszona” do
czasu ostatecznego ustalenia ceny, podobnie zreszta jak powstanie zobowiazania
do jej zaplaty. Dopiero po jego dokonaniu, mozliwe bedzie zawarcie waznej umowy
sprzedazy, ktore jednak nigdy nie bedzie miato charakteru retroaktywnego. Nalezy
zatem stwierdzi¢, ze art. 1592 C.C., wprowadzajac arbitraz w zakresie ustalania
ceny, dopuszcza istnienie ceny jedynie mozliwej do okreslenia tylko w przedwstep-
nych umowach sprzedazy. Skoro bowiem zgodnie z brzmieniem art. 1591 C.C. cena,
ktora jest dopiero ustalana, ale jeszcze nie ustalona, nie jest cena sprzedazy, to klau-
zula, zgodnie z ktora jej okreslenie jest powierzone osobie trzeciej, musi by¢ klauzu-
la przedwstepnej, a nie definitywnej umowy sprzedazy, a wobec tego cena jedynie
mozliwa do okre$lenia jest dopuszczalna w umowach przedwstepnych.

5.

Ten ostatni wniosek ma donioste znaczenie praktyczne, gdyz pozwala na do-
stosowanie przepisoOw francuskiego kodeksu cywilnego do wymogow wspolczes-
nego zycia gospodarczego. Wobec braku dyspozycji przeciwnej, nalezy bowiem
dojs¢ do wniosku, ze art. 1592 C.C. nie sprzeciwia si¢ okre$laniu w jednej umowie
przedwstepnej warunkow ustalania ceny dla wigcej niz jednej umowy sprzedazy.
To z kolei otwiera droge dla mozliwo$ci waznego zawierania przedwstgpnych umow
sprzedazy, ktorych realizacja rozciagnigta jest w czasie, w tym umow ramowych,
zawierajacych jedynie ceng mozliwa do okreslenia. Skoro bowiem umowa ramowa
zawierajaca zobowiazanie do sprzedazy jest umowa przedwstepna, ktorej wykona-
nie jest rozciagnigte w czasie, to kazde zawarcie wynikajacej z niej umowy realiza-

17Y. Desdevises: Vente — nature et forme — Modalités du contrat, Encyclopédie Juridique Juris — Classeur
civil, art. 1584, nr 26 i n.

8 A. Dorsner—Dolivet: Structure du contrat, Encyclopédie Juridique Juris — Classeur contrats — distribution,
Fascicule 55, nr 67 i n.
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cyjnej moze by¢ potaczone z nowym oszacowaniem przedmiotu sprzedazy i usta-
leniem jego ceny, dokonanym przez strony umowy lub osobg trzecia.

Przechodzac do glgbszej analizy zagadnienia okreslania ceny w umowach
ramowych, wypada podkresli¢, ze we francuskim prawie cywilnym mozna rozr6ézni¢
umowy ramowe, ktore nie zawieraja zobowiazania do zawarcia umowy realizacyjnej,
oraz takie, ktore zawieraja takie zobowiazanie potaczone z klauzula wytacznosci.

Pierwsze z nich pozwalaja na zachowanie wolnosci w wyborze kontrahenta
przez obie strony umowy, a ich tre$¢ dotyczy na przyktad ustalenia warunkow do-
stawy towaru i zaptaty ceny. W takim przypadku nalezy przyja¢, ze klauzula, zgod-
nie z ktora cena sprzedazy zostanie ustalona w pdzniejszej umowie stron, jest
wazna, a wobec tego, ze cena sprzedazy nie musi by¢ ostatecznie i Scisle okreslona,
co jeszcze nie prowadzi do wniosku, ze moze nie by¢ cho¢by mozliwa do ustalenia.
Odpowiedz na pytanie, czy cena w umowach ramowych moze by¢ jedynie mozliwa
do okreslenia, zalezy z pewnoscia od rozumienia znaczenia tego pojecia. Jesli przyjac,
ze nalezy je rozumie¢ jako proces prowadzacy do ustalenia ceny, odpowiedz bedzie
pozytywna, natomiast jesli uznac, ze chodzi w tym przypadku o wskazanie co najmnie;j
warunkow 1 sposobu okreslenia ceny, odpowiedz bedzie negatywna.

Wsréd drugiego z wyzej wskazanych typu uméw ramowych, a wige takich,
ktore zawieraja zobowiazanie do zawarcia umowy realizacyjnej potaczone z klau-
zula wytaczno$ci, mozna wyrézni¢ kilka podtypow.

Pierwsze to umowy ramowe z klauzula wytaczno$ci dostawy, gdzie sprzedaw-
ca zobowiazuje si¢ do niezawierania definitywnych uméw sprzedazy z innymi ku-
pujacymi niz beneficjent klauzuli, a wigc do sprzedazy produktow jedynie danemu
kupujacemu, z czego jednak nie wynika obowiazek kupujacego do zaopatrywania
si¢ u danego sprzedawcy. W takim przypadku umowa ramowa zawiera zgode sprze-
dawcy na zawarcie umow realizacyjnych, a wigc musi zawiera¢ rowniez wszystkie
niezbedne elementy definitywnej umowy sprzedazy, ktora ma charakter zdarzenia
pewnego, a zatem takze klauzulg ceny. Cena nie musi by¢ jednak cena $cisle okre-
slona i moze by¢ jedynie mozliwa do okreslenia, z tym zastrzezeniem, ze dla waz-
nego zawarcia umowy sprzedazy konieczne jest, aby rowniez rozmiar zobowigzania
drugiej strony — kupujacego miat charakter zdarzenia pewnego. Dlatego nalezy
uznad, ze ustalenie ceny przez osobeg trzecia lub nawet przez strony umowy w poz-
niejszym czasie nie jest wystarczajace, inaczej niz jednostronne ustalenie ceny przez
dostawce, kiedy to zdarzenie niezbedne dla waznos$ci umowy — ustalenie ceny
— bedzie mialo charakter zdarzenia przysztego i pewnego.

Drugie to umowy ramowe z klauzula wytacznosci zaopatrzenia — gdzie ku-
pujacy zobowiazany jest do zaopatrywania si¢ jedynie u danego sprzedawcy. Kon-
sekwencje co do ustalania ceny beda takie same jak te przedstawione powyzej, z ta
roéznica, ze w tym przypadku umowa ramowa zawiera juz zgode kupujacego na
zawarcie umow realizacyjnych i jego zobowiazanie do zaptaty ceny. Wobec tego
nalezy przyjac, ze istniejaca juz klauzula ceny musi dotyczy¢ ceny przynajmniej
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mozliwej do okreslenia, poniewaz nie moze by¢ obarczona terminem, oraz ze usta-
lenie ceny nie moze zaleze¢ od woli samego kupujacego, gdyz wtedy jego zobowia-
zanie obarczone bytoby warunkiem, uzalezniajac wykonanie umowy od zdarzenia,
ktorego spetnienie lub niespetnienie zalezy od woli strony umowy'®. Prowadzitoby
to do niewazno$ci samej umowy sprzedazy.

Trzecie to umowy ramowe z klauzula ,,podwdjnej wytacznosci”, ktora jest
kumulatywna kompilacja dwodch pozostatych klauzul, pozbawiajac zarowno sprze-
dawece, jak i kupujacego mozliwosci wyboru partnerow gospodarczych na czas
trwania umowy. Tutaj warunki co do ustalenia ceny sa takie jak w dwdch typach
przedstawionych powyzej, z tym zastrzezeniem, ze metoda przyjeta do jej ustalenia
musi gwarantowac terminowo$¢ wykonania zobowiazania do zaptaty ceny.

Ta czg$¢ analizy prowadzi do wniosku, ze kodeks cywilny francuski pozwala
na zawieranie umow ramowych sprzedazy z cena jedynie mozliwg do okreslenia,
cho¢ same umowy realizacyjne musza mie¢ ceng $cisle okreslona.

6.

Do takiej samej konkluzji prowadzi analiza najnowszych wyrokéw francuskie-
go Sadu Kasacyjnego, ktory do niedawna opowiadat si¢ zdecydowanie przeciwko
mozliwo$ci waznego zawierania tego typu umow. Stanowisko judykatury francuskiej
w tej kwestii podlegato znaczacej ewolucji, dlatego warto je blizej przeanalizowac
na podstawie najbardziej znaczacych wyrokow i decyzji. Dla mozliwie petnej pre-
zentacji poruszonego tematu nalezy rozpocza¢ od wyrokéw dotyczacych umowy
sprzedazy.

Whbrew dyspozycji art. 1591 C.C., ktéry stanowi, zZe cena w umowie sprzeda-
zy musi by¢ $cisle okreslona, judykatura francuska poczatkowo uznata, ze nawet
w tym typie umow cena moze by¢ jedynie mozliwa do okreslenia, cho¢ oczywiscie
to twierdzenie oparte bylo na restryktywnym rozumieniu tego pojgcia w celu moz-
liwie najpetniejszego jego zblizenia do postanowien kodeksu. Takie dziatanie judy-
katury byto podyktowane nie tylko checia zblizenia uregulowan kodeksu do zmie-
niajacych si¢ potrzeb praktyki gospodarczej, ale rowniez, a moze przede wszystkim,
wynikiem ewolucji w prawnej analizie tematu.

Jak juz wspomniano, we wszystkich umowach dtugoterminowych, w tym
w umowach ramowych, przewidzenie ostatecznej ceny sprzedazy w momencie ich
zawierania nie jest mozliwe, jednak zawieranie tego typu umoéw bylo nieodzowne
z punktu widzenia potrzeb praktyki gospodarczej. W ten sposob praktyka odchodzi-
fa od kodeksowej ceny $cisle okreslonej w strong ceny mozliwej do okreslenia. Ta
tendencja zostata podchwycona przez doktryng, ktora jednak musiata znalez¢ praw-

Y Por. art. 1170 C.C.
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ne podstawy uzasadniajace takie dziatanie. Z poczatku postugiwano si¢ w tym celu
trescig art. 1592 C.C., ktory przewiduje mozliwos¢ ustalenia ceny przez arbitra. Jak
juz wczesniej wyjasniono, umowa sprzedazy zgodnie z kodeksem nie powstaje az
do momentu definitywnego ustalenia ceny przez osobe trzecia, niemniej doktryna
cofata efekt zawartej umowy sprzedazy az do dnia zawarcia umowy o arbitraz,
uznajac, ze zgoda stron na ustalenie ceny przez arbitra jest w rzeczywistosci warun-
kiem ustalonym przez strony w umowie sprzedazy, ktory dziata wstecz zgodnie
z 0g6lnymi zasadami®’. Problem polega jednak na tym, ze, jak wykazano powyzej,
zaden z istotnych elementéw umowy cywilnej, w przypadku umowy sprzedazy cena,
nie moze by¢ obarczony warunkiem, a cena mozliwa do okreslenia dopuszczalna
jest jedynie w przedwstepnej, a nie w definitywnej umowie sprzedazy. Ponadto
nawet jezeli uznamy, ze zobowiazanie kupujacego do zaptaty ceny moze mie¢ cha-
rakter warunkowy, to nie jest mozliwe wyciagnigcie z takiego twierdzenia ogdlnego
wniosku, ze cena moze by¢ jedynie mozliwa do okreslenia. Ponadto nie nalezy
zapominag, ze to art. 1591 C.C., a nie art. 1592 C.C., jest miarodajny dla ustalania regut
okreslania ceny w umowie sprzedazy.

Powyzsze przeszkody natury prawnej zostaly dos¢ szybko dostrzezone przez
judykaturg, ktora®! zaczeta opiera¢ dopuszczenie ceny mozliwej do okreslenia
w umowie sprzedazy na brzmieniu innego przepisu, a mianowicie art. 1585 C.C.%,
ktory stanowi, ze przy sprzedazy towarow, ktorych ilos¢ okreslana jest ich waga,
miara lub liczba, cena definitywna transakcji moze nie by¢ znana az do czasu ich
zwazenia, zmierzenia lub policzenia. Tres¢ tego artykutu interpretowano w zwiazku
z art. 1129 C.C., ktéry dopuszcza mozliwos¢ podzniejszego niz w momencie zawar-
ciaumowy okreslenia ilo$ci rzeczy stanowiacych jej przedmiot. Z faktu, ze w takim
przypadku w momencie zawierania umowy znana jest jedynie ilo$¢ rzeczy, judyka-
tura francuska wyciagnela wniosek, ze cena rowniez moze by¢ jedynie mozliwa do
okreslenia, gdyz cena definitywna jest w tym przypadku wynikiem prostego dzia-
tania matematycznego®. To z kolei pozwolito na sformutowanie wniosku, ze umo-
wa sprzedazy bedzie waznie zawarta, jezeli ustalenie definitywnej ceny sprzedazy
moze by¢ dokonane przez jednostronne dziatanie strony umowy na podstawie kry-
teriow obiektywnych niezaleznych od woli ktorejkolwiek z nich**. Nawet jezeli
pierwszy krok w strong¢ dopuszczenia ceny jedynie mozliwej do okreslenia zostat
uczyniony, judykatura francuska podtrzymywata swoje negatywne stanowisko

20 Por. m.in. M. Planiol, G. Ripert: Traité de droit civil — Contrats civils, Principaux contrats, LGDJ, t. III par
Jean Boulanger, Paris 1958, s. 456.

21 Por. m.in. wyrok Cour de Cassation z 4 lipca 1848 r., Recueil Dalloz 1848, nr 5, s. 364.

22 Art. 1585 C.C.: ,,Lorsque des marchandises ne sont pas vendues en bloc, mais au poids, au compte ou a la
mesure, la vente n’est point parfaite, en ce sens que les choses vendues sont aux risques du vendeur jusqu’a ce
qu’elles soient pesées, comptées ou mesurées; mais 1’acheteur peut en demander ou la délivrance ou des domma-
ges—intéréts, s’il y a lieu, en cas d’inexécution de I’engagement”.

2 M. Planiol, G. Ripert (red.): Traité de droit civil — Contrats civils; Vente, LGDJ, wyd. 2, t. X, Paris 1956,
s. 36; wyrok Cour de Cassation z 4 lipca 1848 r., Recueil Dalloz z 1848 ., nr 5, s. 364.

2 E. Bergoin: La détermination du prix par référence du marché, Gazette du Palais 1997, s. 3 in.
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w sprawie dopuszczenia wazno$ci umowy sprzedazy z klauzulg o okreslaniu ceny
w oparciu o taryfg jednej ze stron umowy, uznajac ja za metode subiektywna,
i negowata istnienie umow ramowych w praktyce. Umowy ramowe byly uwazane
nie za odrebny typ umoéw nienazwanych rzadzacy si¢ swoimi regutami, ale za umo-
wy sprzedazy ze wszystkimi tego konsekwencjami w zakresie ustalania ceny, co
powodowato ich niewazno$¢ w przypadku braku ceny $cisle okreslonej.

Dopiero dwie decyzje Izby Cywilnej Sadu Kasacyjnego z dnia 11 pazdzierni-
ka 1978 1.2 pozwolily na zmiang stanowiska poprzez przyznanie istnienia i dopusz-
czalnosci zawierania uméw ramowych jako odrebnego od umowy sprzedazy typu
umow oraz zastapienia art. 1591 C.C. przez art. 1129 C.C. jako podstawy prawnej
ustalania ceny w umowie sprzedazy.

Zgodnie z brzmieniem art. 1129 C.C. przedmiotem zobowiazania moga by¢
tylko rzeczy okreslone przynajmniej co do gatunku, a ilo$¢ rzeczy moze nie by¢ Scisle
okreslona, pod warunkiem ze jest mozliwa do ustalenia. Z tego wnioskowano, ze
réwniez cena rozumiana jako suma nalezna w zamian za dobro lub ustuge moze by¢
jedynie mozliwa do okreslenia. Judykatura francuska zdawata si¢ nie dostrzegac
jednak faktu, ze okres$lanie ceny w umowie sprzedazy regulowane jest przez art.
1591 C.C., ktory wyraznie stanowi, ze cena musi by¢ $cisle okreslona. Pomimo tego,
ze jak juz wezesniej wykazano, art. 1591 C.C. ma charakter lex specialis i tym samym
deroguje zastosowanie art. 1129 C.C., stawiano znak réwno$ci migdzy tymi dwoma
artykutami, a $cislej migdzy zakresami ich stosowania. Tym samym restrykcyjna
regulacja dotyczaca ustalania ceny wynikajaca z art. 1591 C.C. byla stosowana
w interpretacji dyspozycji art. 1129 C.C., ktéry w wyniku tego jako jedyny znajdo-
wat zastosowanie, nie tylko w przypadku umoéw ramowych, ale takze wszystkich
innych umow cywilnoprawnych zawierajacych ceng. Takie stanowisko reprezento-
wane przez judykatur¢”’ francuska nasuwa dwa pytania: po pierwsze, dlaczego oba
artykuty nie zawieraja tej samej regulacji, po drugie, jaki jest sens istnienia art. 1591
C.C., skoro wedhug judykatury francuskiej nigdy nie znajdowat on zastosowania?
Powyzsze zostalo zauwazone rowniez przez judykature, co spowodowato powrot
do literalnej interpretacji dyspozycji kodeksowych. Nastapito to w dwodch etapach:
po pierwsze, powrdcono do szerokiej interpretacji pojgcia ceny w art. 1129 C.C.,
a po drugie, uznano dopuszczalno$¢ ceny niedookreslonej w umowach ramowych
sprzedazy.

3 D. Veaux: Contrats et obligations — Nullité ou rescision des conventions — Effets de la nullité, Encyclopédie
Juridique Juris — Classeur civil, art. 1304—1314, Fascicule 50, nr 4 i n.

26 Wyroki Cour de Cassation Chambre de Commerce z 11 pazdziernika 1978 r., Recueil Dalloz 1979, s. 135.

" Por. m.in. wyroki Cour de Cassation Chambre de Commerce z 17 listopada 1980 r., Bulletin Civil IV, s. 305,
z 1 grudnia 1980 r., Bulletin Civil IV, s. 337.
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7.

Dopuszczenie ceny niedookreslonej w umowach ramowych sprzedazy bylo
wynikiem dwudziestoczteroletniego procesu, sporow i dyskusji. Jego poczatek
wyznacza 19 decyzji Izby Handlowej Sadu Kasacyjnego z dnia 27 kwietnia 1971 r.
oraz decyzja z dnia 5 listopada 1971 r.2® opartych na analizie uméw taczacych spot-
ki paliwowe z dystrybutorami paliw. Sad Kasacyjny uznal, ze w przypadku umow
ramowych wszystkie zasady dotyczace ustalania ceny w umowie sprzedazy znaj-
duja zastosowanie oraz ze nie jest mozliwe wazne zawarcie tego typu umow bez
ceny Scisle okreslonej lub przynajmniej mozliwej do okreslenia. Problem polegat
jednak na tym, ze zadna z tych umoéw nie zawierata klauzuli ceny. Wobec tego sad
uznat, ze waznos¢ tego typu umow moglaby wynikaé ze zwyczaju praktyki i zasto-
sowania obowiazujacych w tym czasie przepisow, ktore stanowity, ze w relacjach
pomigdzy dystrybutorem i spotka paliwowa cena sprzedazy jest cena maksymalna,
ustalana przez administracjg, i ze w takim przypadku cena sprzedazy jest cena moz-
liwa do okre$lenia ustalang w relacji do wyzej wymienionej ceny maksymalnej®.
W ten sposéb, zdaniem sadu, w braku porozumienia stron w tym zakresie ustalenie
ceny nastgpowaloby na podstawie obiektywnych kryteriéw, tj. wskaznikow ustala-
nych przez podmiot niezalezny od stron umowy.

W rzeczywistosci jednak sytuacja przedstawiata si¢ zgota inaczej, poniewaz
za ustalanie ceny maksymalnej zgodnie z rozporzadzeniem odpowiedzialny byt
Komitet Paliwowy?’ — jednostka powotana w celu obrony intereséw spotek pali-
wowych 1 $ci$le od nich zalezna. Nie dziwi zatem, ze Sad Kasacyjny ostatecznie
uznat, ze nawet w takim przypadku ustalenie ceny jest uzaleznione od woli jedne;j
ze stron umowy, a wigc traci przymiot obiektywnosci i wobec tego taka umowa jest
dotknigta ,,wadliwo$cia nastepcza”. Ten rodzaj wadliwosci, specyficzny dla prawa
francuskiego, ma szczeg6lny charakter. Wadliwo$¢ nastepcza polega na tym, ze
umowa waznie zawarta w wyniku pdzniejszego zdarzenia traci swoja skuteczno$é
od chwili jego nastapienia. Taka wadliwo$¢ nie ma zatem charakteru retroaktywne-
go i odnosi skutek tylko na przysztos¢®!'. Odnoszac te definicje do uméw ramowych,
nalezy stwierdzi¢, ze waznie zawarta umowa ramowa staje si¢ wadliwa nastgpczo
w momencie ,,x”, ktory nastgpuje dopiero po jej zawarciu, co powoduje, ze wszyst-
kie umowy realizacyjne pozostaja wazne. To stwierdzenie odnosi si¢ takze do umow

2 Decyzje Cour de Cassation Chambre de Commerce, z 27 kwietnia 1971 iz 5 listopada 1971 r., Recueil
Dalloz 1972, s. 353.

2 (...) que cette convention a d’abord été exécutée sous le régime d’un arrété du 28 octobre 1952, qui fixait
les marges respectives maximum de bénéfices de la compagnie distributrice et du pompiste détaillant, au prix du
tarif de la société Total lequel correspondait a la marge bénéficiaire maximum de cette société (...)” — wyrok Cour
de Cassation, Chambre commerciale, z 27 kwietnia 1971 r., Bulletin des arréts Cour de Cassation Chambre com-
merciale nr 106, s. 98.

30 Comité du pétrole.

31B. Starck, H. Roland, L. Boyer: Droit civil. Les obligations. Contrat, wyd. 6, Litec, Paris 1998, s. 353.
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realizacyjnych zawartych po zdarzeniu powodujacym wadliwo$¢ nastepcza umowy
ramowej, gdyz nie zostaty one zawarte w jej wykonaniu.

Takie stanowisko judykatury zaspokoito potrzeby praktyki gospodarczej, gdyz
to, co byto dla niej najwazniejsze — a wigc zachowanie waznos$ci umow realizacyj-
nych, nawet po stwierdzeniu wadliwosci umowy ramowej, zostato usankcjonowane.
Z czasem sady francuskie nizszego szczebla zaczgly przez analogie stosowac to
rozwigzanie do innych niz umowy ramowe sprzedazy typow umow ramowych,
w tym mig¢dzy innymi tzw. umow ,,piwnych” czy umow o transport.

Izba Handlowa Sadu Kasacyjnego opowiedziata si¢ po raz kolejny za rozsze-
rzeniem zakresu zastosowania reguty wynikajacej z wyzej przedstawionego orzecz-
nictwa w wyroku z dnia 12 lutego 1974 r.>* W tym wyroku sad potwierdzit, ze
umowy ramowe sprzedazy musza zawiera¢ ceng co najmniej mozliwa do okreslenia
przy uzyciu kryteriow obiektywnych i niezaleznych od woli ktorejkolwiek ze stron
umowy. Zmienito si¢ jednak zapatrywanie sadu na kwesti¢ skutkéw prawnych bra-
ku okreslenia ceny. Sad uznal bowiem, ze w takim przypadku nie nastgpuje wadli-
wos¢ nastgpcza umowy, ale jej niewaznos¢, ktorej skutki maja charakter retroak-
tywny. W konsekwencji uznano, ze zobowigzania stron wygasaja od momentu za-
warcia umowy ramowej, tak jakby nigdy nie zostala ona zawarta. To z kolei
powoduje, ze rowniez wszystkie umowy realizacyjne sa niewazne i nieskuteczne.
Takie stanowisko Sadu Kasacyjnego bylo oczywiscie katastrofalne, jesli chodzi
o jego skutki w sferze ekonomicznej, gospodarczej i finansowe;j, dlatego jego zmia-
na byla nieunikniona, cho¢ trzeba byto na nig czeka¢ ponad 10 lat.

Dopiero bowiem w wyroku Izby Handlowej Sadu Kasacyjnego z dnia 9 listo-
pada 1987 r. sad stwierdzil, ze w sytuacji gdy umowa zostata zawarta pomigdzy
dwiema spotkami, z ktorych jedna zobowiazata si¢ do przyznania wylacznos$ci na
dystrybucje materialow, a druga do promocji i sprzedazy tych materialéw na tery-
torium okreslonej liczby panstw, sad apelacyjny miat prawo uzna¢, ze nie chodzi
tutaj o umowg sprzedazy, ale o innag umowe zawierajaca zobowiazanie do czynienia,
ktora z tego powodu nie moze zosta¢ uznana za niewazna z powodu nieokreslenia
ceny w umowie*. Takie stanowisko sadu oznaczato uznanie i wprowadzenie roz-
roéznienia pomigdzy umowami ramowymi zawierajacymi zobowiazanie ,,do dania”
od tych z zobowiazaniem ,,do czynienia”. Wynika z niego, ze jedynie umowy ra-

32 Por. Cour de Cassation, Chambre Commerciale, z 1 lutego 1974 r., Recueil Dalloz 1974, s. 414; Cour d’appel
d’Amiens z 21 grudnia 1976 r., Gazette du Palais 1977, nr 1, s. 219.

3 Cour de Cassation, Chambre commerciale z 12 lutego 1974 r., Recueil Dalloz 1974, s. 414.

3 Cour de Cassation, Chambre commerciale z 9 listopada 1987 r., Bulletin des arréts des chambres civiles
de la Cour de cassation IV, s. 177 nr 237, Recueil Dalloz 1989, s. 35 — ,(...) ayant constaté que la convention
conclue entre deux sociétés comportaient, pour la premiére, I’obligation d’accorder I’exclusivité de la distribu-
tion du matériel dans un certain nombre des pays et, pour la seconde, 1’obligation d’assurer la promotion et la
vente de ce matériel dans les mémes pays, une Cour d’appel peut considérer que cette convention ne s’analyse
pas comme une vente, mais comme une obligation de faire, échappant ainsi a la nullité pour indétermination du
prix. (...)".
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mowe zawierajace zobowiazanie ,,do dania” podlegaja restrykcyjnym wymogom
dotyczacym S$cistego i niezaleznego od woli stron okreslenia ceny w umowie.

Sad Kasacyjny zaprzestal rowniez kwalifikowania umow ramowych jako uméw
sprzedazy i w konsekwencji odrzucil zastosowanie art. 1591 C.C. w tego typu umo-
wach, a tym samym stwierdzit, ze zobowiazanie do sprzedazy ma w nich charakter
drugoplanowy. Tak wigc w umowach ramowych zawierajacych zobowiazanie ,,do czy-
nienia” cena mogta by¢ jedynie mozliwa do okreslenia, a nawet mogta by¢ ustalana
jednostronnie przez jedna ze stron umowy na podstawie kryteriow subiektywnych.

Nasuwa si¢ zatem pytanie, czy wyrok ten pozwala na przyjecie, ze cena
W umowie ramowej zawierajacej zobowiazanie ,,do czynienia” moze nie by¢
w ogole okreslona. Odpowiedz wydaje si¢ pozytywna, poniewaz okreslenie ceny
w umowach realizacyjnych nastgpuje w wyniku nastgpczego w stosunku do zawar-
cia umowy ramowej i oddzielnego od niej porozumienia stron. Ten wyrok otworzyt
zatem drogg dla uméw ramowych we francuskim systemie prawnym, a przynajmniej
dla wigkszosci z nich, poniewaz tego typu umowy co do zasady nie zawieraja zo-
bowiazania ,,do dania”. Jak juz wcze$niej wyjasniono, polegaja one bowiem przede
wszystkim na ustaleniu regut, wedle ktérych w przysztosci beda wykonywane umowy
realizacyjne — obejmuja one zatem w wigkszosci jedynie zobowiazanie ,,do czynie-
nia”, anie ,,do dania” i,,czynienia” jak to jest w przypadku umowy sprzedazy,
w ktorej zobowiazanie do przeniesienia wtasnosci rzeczy i sumy pienigznej pociaga
niejako za soba zobowiazanie do jej dostarczenia i zaptaty ceny. Ich rola jest zatem
czysto przygotowawcza. W przypadku umow ramowych zobowiazanie do kupna i do
zaptaty ceny pociaga za soba zobowiazanie do przeniesienia wlasnosci pienigdzy
w wyniku zawarcia umowy realizacyjnej. Wobec tego nalezy dojs¢ do wniosku, ze
w tej sytuacji zobowiazania ,,do dania” i ,,do czynienia” pozostaja odrgbne.

Na marginesie trzeba zaznaczy¢, ze nawet umowa sprzedazy moze nie pocia-
gac za soba natychmiastowego powstania zobowiazania ,,do dania”, a wigc do przenie-
sienia wlasnosci rzeczy sprzedanej. Dzieje si¢ tak na przyktad w przypadku sprzeda-
zy rzeczy oznaczonej co do gatunku, ktora nie zostata jeszcze zindywidualizowana®.

8.

Ta przychylna dla uméw ramowych tendencja w judykaturze francuskiej zo-
stata utrzymana w latach pozniejszych. Warto wskaza¢ przede wszystkim na orze-
czenia z 19941 1995 1.

Pierwsze z nich to dwa wyroki Pierwszej Izby Cywilnej Sadu Kasacyjnego
z dnia 29 listopada 1994 r., tzw. wyroki ,,Alcatel”®, ktore wskazuja na powrdt do
szerokiej interpretacji pojecia ceny mozliwej do okreslenia w art. 1129 C.C.

33 B. Starck, H. Roland, L. Boyer: Droit civil. Les obligations. Contrat, op. cit., s. 407.
3¢ Cour de Cassation, Premier Chambre Civil, z 29 listopada 1994 r., Recueil Dalloz 1995, s. 122.
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W wyrokach Gilles v. St¢ GST — Alcatel Est i Sté GST — Alcatel v. Kobloth
Sad Kasacyjny uznal, Ze cena okreslona w odniesieniu do taryfy operatora teleko-
munikacyjnego jest wystarczajaca dla wazno$ci umowy ramowe;.

Przede wszystkim nalezy wskazac, ze to stanowisko sadu dotyczy wszystkich
typow umoéw ramowych bez rozréznienia na umowy z zobowiazaniem ,,do dania”
i,,do czynienia”. Ponadto nalezy podkresli¢, ze oba wyroki zostaly oparte na dys-
pozycjach art. 1129 C.C., a wigc uznano, ze umowy ramowe podlegaja jednak re-
gulacjom dotyczacym ustalania ceny w umowie sprzedazy. Ich znaczenia nalezy
zatem poszukiwa¢ gdzie indziej, a mianowicie w rozumienia pojgcia ceny mozliwej
do okreslenia, jakie z nich wynika.

Umowy ramowe zgodnie ze stanowiskiem sadu, jakie zostato zaprezentowane
w tych wyrokach, pozostaja wazne, nawet jezeli zobowiazanie do zaptaty ceny
obarczone jest terminem, pod warunkiem jednak, ze jej ustalenie nie jest pozosta-
wione wylacznej decyzji dtuznika.

Drugie to cztery wyroki Pelnego Sktadu Sadu Kasacyjnego z dnia 1 grudnia
1995 r.%7, ktore nalezy interpretowaé jako powrdt do koncepcji okre$lania ceny
bardziej zblizonej do literalnego brzmienia przepisoéw kodeksowych.

I tak na podstawie analizy przepisow art. 1709, 1710, 1134 i 1135 C.C. Sad
Kasacyjny w wyrokach Sté Cie francaise de téléphone Cofratel v. Sté Bechtel Fran-
ce oraz SA Cie Atlantique de téléphone v. SA SUMACO uznal, ze jezeli konkretna
umowa przewiduje zawieranie w przysziosci dalszych umow, nieokreslenie w niej
ceny, poza odmiennymi szczeg6lnymi wskazaniami przepisOw prawa, nie wplywa
na jej waznos¢, a naduzycie pozycji dominujacej przy ustalaniu ceny moze prowa-
dzi¢ jedynie do rozwiazania umowy na przyszto$¢*® lub ustalenia odszkodowania.
Nastepnie w wyroku SNC Le Montparnasse v. St¢ GST — Alcatel Bretagne Sad
Kasacyjny stwierdzit, ze art. 1129 C.C. nie znajduje zastosowania do okreslania ceny,
dodajac w wyroku Vassali v. Gagnaire, ze klauzula umowna, zgodnie z ktora okresle-
nie ceny ma nastapi¢ na podstawie taryfy jednej ze stron obowiazujacej w dniu skta-
dania zamowienia na dostawe, nie moze powodowaé niewazno$ci umowy>.

Analiza wyzej wymienionych wyrokéw prowadzi do nastepujacych wnioskow.

Po pierwsze, w przypadku uméw ramowych zawierajacych klauzulg ceny ta
ostatnia moze nie by¢ okreslona.

37 Cour de Cassation, Assemblé Pléniaire, z 1 grudnia 1995 r., Recueil Dalloz 1996, s. 13.

3 W prawie francuskim rozroznia si¢ rozwiazanie umowy z moca wsteczna (résolution) oraz rozwiazanie
umowy na przyszto$¢ (résiliation).

3 _(...) lorsqu’une convention prévoit la conclusion de contrats ultérieurs, I’indétermination du prix de ces
contrats dans la convention initiale n’affecte pas, sauf dispositions légales particuliéres, la validité de celle—ci, 1’abus
dans la fixation du prix ne donne lieu qu’a résiliation ou indemnisation (...)” (wyroki Sté Cie frangaise de télé-
phone Cofratel v. Sté Bechtel France i SA Cie Atlantique de téléphone v. SA SUMACO], ,,(...) vu les articles 1134
et 1135 du Code civil, (...) la clause d’un contrat de franchisage faisant référence au tarif en vigueur au jour des
commandes d’approvisionnement a intervenir n’affecte pas la validité du contrat (...)” (wyrok Vassali v. Gagnaire)
— Cour de Cassation, Assemblé Pléniaire, z 1 grudnia 1995 r., Bulletin Civil 1995, nr 71 8, s. 290, Bulletin Inf. de
la Cour de Cassation z 15 stycznia 1996 ., s. 10.
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Po drugie, umowa ramowa pozostaje wazna w przypadku jednostronnego
ustalenia ceny i to nawet ceny obiektywnie zbyt wysokiej. W tym ostatnim przy-
padku, druga strona umowy moze zadac jedynie rozwiazania umowy na przysztos¢
lub odszkodowania.

W ten sposob potrzeby praktyki zwyciezyly nad rozwiazaniami kodeksu cy-
wilnego, ktéry w prawie niezmienionej formie obowiazuje we Francji od czaséw
Napoleona.

Podsumowujac te czg¢$¢ rozwazan, mozna pokusic sig o probe przedstawienia
ogolnych tendencji w judykaturze w dziedzinie okre$lania ceny od lat siedemdzie-
sigtych XX w. do chwili obecne;.

Sad Kasacyjny w latach siedemdziesiatych ubieglego wieku opowiadal si¢ za
niewaznoscia umow ramowych spowodowana brakiem okreslenia ceny, opierajac
swoje twierdzenia na brzmieniu art. 1591 C.C., ktory przewiduje obowiazek ustalenia
ceny w przypadku umowy sprzedazy, a ponadto wskazywal, Ze ustalenie ceny na
podstawie odestania do taryfy jednej ze stron, jako subiektywne, nie jest wystarcza-
jace dla spelnienia przewidzianego w kodeksie cywilnym wymogu okreslenia ceny.

Nastepnie Sad Kasacyjny w kolejnych wyrokach ztagodzit swoje stanowisko,
ograniczajac wymog ceny Scisle okreslonej jedynie do umoéw ramowych zawiera-
jacych zobowiazanie ,,do dania” — nalezy oceni¢ to jako wielki, cho¢ niewystar-
czajacy krok naprzod.

Dopiero orzecznictwo lat dziewigédziesiatych XX w. przyniosto przetom
w analizowanej dziedzinie i to tak wielki, ze porzucono dotychczasowe rozumienie
przepisow, zwracajac si¢ w kierunku, jesli mozna tak powiedzie¢, doktadnie prze-
ciwnym. Sad Kasacyjny uznat bowiem, wbrew swoim wcze$niejszym twierdzeniom,
ze cena w umowach ramowych moze by¢ nie tylko nastgpczo, ale takze jednostron-
nie okreslona przez strong umowy, nawet poprzez odwotanie si¢ do jej taryfy obo-
wiazujacej w chwili zawierania uméw realizacyjnych, ograniczajac t¢ mozliwos¢
poczatkowo do sytuacji braku ztej wiary po stronie ustalajacego ceng kontrahenta,
a pozniej zezwalajac nawet na okreslenie ceny noszace znamiona naduzycia, ktore
nie powodowato jej niewaznosci umowy, dajac jedynie drugiej stronie umowy
mozliwos$¢ jej rozwiagzania na przyszios¢ lub zadania odszkodowania.

Tak wigc obecnie okreslenie ceny w umowie ramowej, przeciwnie niz w umo-
wie sprzedazy, nie jest juz warunkiem jej waznosci. Ponadto mozna pokusi¢ si¢
o dalej idacy wniosek, ze okreslenie ceny nie jest juz co do zasady warunkiem waz-
no$ci wszelkich umow zawierajacych ceng.

9.

Przedstawiona powyzej ewolucja stanowiska judykatury francuskiej w zakre-
sie okreslania ceny prowadzi nieuchronnie do konieczno$ci rozwazenia, czy zosta-
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o ono zaakceptowane i wzigte pod uwage przez autorow wielkiej nowelizacji, jaka
jest w trakcie przygotowywania, czy tez wrecz przeciwnie, autorzy projektu opo-
wiadaja si¢ za rozwiazaniami z lat ubieglych. Nalezy zatem zastanowi¢ si¢ nad
zagadnieniem, czy i jakie zmiany w zakresie okreslania ceny wprowadzi wejscie
w zycie ,,avant—projet Catala™"?

Tytutem wstepu kilka stow o samym projekcie reformy francuskiego prawa
cywilnego, a $cislej ksiegi trzeciej zatytulowanej ,,O umowach i zobowigzaniach
umownych w ogdlnosci™!.

Projekt zostat przygotowany przez komisje pod przewodnictwem prof. Pierre
Catala (stad jego robocza nazwa), ztozona z najwybitniejszych przedstawicieli
doktryny francuskiej dziatajacych pod egida Stowarzyszenia Henri Capitant. Owo-
cem wieloletnich prac i dyskusji jest wlasnie tzw. przed—projekt (avant—projet)
obejmujacy swoim zakresem propozycje nowych regulacji dotyczacych prawa zo-
bowiazan (art. 1101-1386 C.C.) oraz przedawnienia (art. 2234-2281 C.C.), ktory
zostat zaprezentowany podczas seminarium organizowanego w zwiazku z dwustu-
letnia rocznica uchwalenia obowiazujacego obecnie kodeksu cywilnego dnia 22
wrzesnia 2005 r.

Potrzeba reformy francuskiego prawa cywilnego zostala dostrzezona jednak
znacznie wczesniej, bo juz w 1985 r., i byta zwiazana nie tylko z postgpujacym
procesem ,,starzenia” si¢ kodeksu cywilnego, ktérego dziewigtnastowieczne uregu-
lowania przestaly odpowiada¢ potrzebom wspolczesnosci, ale takze z faktem coraz
glebszej europeizacji zycia gospodarczego i rozwojem prawa wspdlnotowego. To
spowodowato konieczno$¢ podjecia decyzji, w jakim zakresie francuskie prawo
wewngetrzne, w tym prawo cywilne, bedzie wzorowac si¢ na europejskich rozwia-
zaniach, a w jakim pozostanie wierne tradycjom narodowym. Jednak oprocz ze-
wnetrznych istniaty takze wewnetrzne przestanki podjecia trudu reformy.

Przede wszystkim, jak juz wspomniano, kodeks cywilny przetrwal w prawie
niezmienionej formie od 1804 r., a wysitki judykatury francuskiej w celu przysto-
sowania jego przepisow do zmieniajacej si¢ rzeczywistosci, nie tylko ekonomicznej,
ale i spolecznej, z czasem staly si¢ coraz bardziej niewystarczajace, otwierajac tym
samym droge dla propozycji reformy wysuwanych przez doktryng i praktyke.

Proponowana nowelizacja, cho¢ w dziedzinie niektorych zagadnien glgboka,
nie polega jednak bynajmniej na naruszaniu struktury czy formy kodeksu, ale bardziej
na wprowadzeniu poprawek tam, gdzie jest to konieczne. I tak niektére artykuty
zostaly poddane tylko niewielkiemu ,,retuszowi”, inne zostaly stworzone od podstaw,
ale wigkszo$¢ z nich oraz duch kodeksu pozostaty niezmienne. Komisja stata podczas
prowadzonych prac na stanowisku, ze reforma powinna by¢ oparta na poszanowaniu
podstawowych dla francuskiego prawa cywilnego zasad rownowagi i rowno$ci stron

4 Petny tekst projektu mozna odnalez¢ na stronie: www.henricapitant.org.
4 ,Des contrats et des obligations contractuelles en général”.
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umowy, tak by regulacje prawne pozwalaty na osiagnigcie ,,ztotego $rodka” i unik-
nigcie dyskryminacji pomigdzy nimi. W pracach zajeto si¢ przede wszystkim ure-
gulowaniami odnoszacymi si¢ do fazy negocjacji, starajac si¢, by zarowno dorobek
judykatury, jak i stanowisko doktryny znalazty swoje odzwierciedlenie, mimo ze
niejednokrotnie projekt proponuje rozwigzania odmienne.

Jesli chodzi o wptywy prawa wspolnotowego, to generalnie mozna uznac, ze
propozycje projektu sa zblizone do rozwiazan zaproponowanych przez Komisje
Lando, cho¢ z drugiej strony wida¢, ze sa bardziej nastawione na ochrong strony
stabszej 1 wspotdziatanie stron umowy.

Wracajac do interesujacej z punktu widzenia niniejszych rozwazan reformy
tytutu III ksiggi I1I francuskiego kodeksu cywilnego, nalezy jeszcze raz podkreslic,
ze mamy tutaj do czynienia bardziej z jego adaptacja i rekodyfikacja niz reforma.

W zakresie regulacji dotyczacych przedmiotu umowy (w przeciwienstwie do
obecnych tendencji, zgodnie z ktorymi regulacje dotyczace tej materii zajmuja coraz
mniej miejsca we wspotczesnych kodeksach cywilnych, a pojgcie ,,przedmiotu
umowy” jest zastgpowane przez pojecie ,,zawartos¢ umowy”*?) Komisja poswigca
mu znacznie duzo miejsca i uwagi.

Jej zdaniem zachowanie pojgcia przedmiotu umowy jest nicodzowne wobec
faktu, ze zwiazane sa z nim liczne konsekwencje prawne, w tym te dotyczace usta-
lania ceny w umowach, a pojgcie zawarto$ci umowy nie jest wystarczajaco precy-
zyjne dla zapewnienia pewnosci obrotu. Zgodnie z zatozeniami projektu przed-
miot umowy musi by¢ mozliwy, zgodny z prawem i musi istnie¢ w chwili zawiera-
nia umowy, co jednak nie sprzeciwia si¢ zawieraniu umow majacych za przedmiot
rzeczy przyszie (art. 1121-2)*. Umowa musi mie¢ takze za przedmiot rzecz okre-
slong lub mozliwa do okreslenia, pod warunkiem ze w tym ostatnim przypadku
ustalenie ostatecznego rozmiaru zobowigzania nie zostanie pozostawione wytacznej
decyzji jednej ze stron umowy (art. 1121-3)*. Od tej generalnej reguty przewidzia-
ne sa jednak daleko idace wyjatki.

Pierwszy z nich dotyczy umow dlugoterminowych, ktorych wykonanie roz-
ciagnigte jest w czasie, a wigc takze umow ramowych.

W takich umowach, zgodnie z projektem, strony beda mogty przewidzie¢, ze
cena bedzie ustalana przez wierzyciela przy kazdej dostawie poprzez odwotanie do
jego taryfy, pod warunkiem jednak, ze uzasadni jej wysoko$¢ na pierwsze pisemne
zadanie dtuznika przestane listem z potwierdzeniem odbioru. Wida¢ tutaj niewat-

4 Por. regulacje zawarte w kodeksie cywilnym Québec — Code civil du Québec et Code de la procédure ci-
vile 2008-2009 — ensemble de deux volumes, Yvon Blais 2008 lub w Zasadach Europejskiego Prawa Umow,
ktorych tekst mozna odnalez¢ na stronie Komisji Europejskiego Prawa Umow (Commission on european contract
law): www.frontpage.cbs.dk/law/commission on european contract law.

 Art. 1121-2: ,,La chose qui forme la matiere de I’engagement doit étre licite. Elle doit étre possible et exister
au moment de la formation du contrat. Néanmoins, les choses futures peuvent étre I’objet d’une obligation”.

4 Art. 1121-3: ,,L’obligation doit avoir pour objet une chose déterminée ou déterminable, a la condition que,
dans ce dernier cas, I’étendue de 1’engagement ne soit pas laissée a la seule volonté de I’une des parties”.
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pliwy wptyw przedstawionych powyzej wyrokow Sadu Kasacyjnego z dnia 1 grud-
nia 1995 1.

Drugi wyjatek dotyczy zobowiazan ,,do czynienia”, ktorych rozmiar nie jest
znany w momencie zawarcia umowy na przyklad pelnomocnictwa.

Projekt rozstrzyga takze kwestig, co zrobi¢ w sytuacji, gdy rozmiar zobowia-
zania nie zostal definitywnie ustalony, a wigc takze w sytuacji braku ustalenia ceny
W umowie.

I tak, jezeli rozmiar zobowiazania ,,do czynienia”, na przyktad do zaptaty ceny,
nie zostat okreslony w momencie zawarcia umowy ani nie jest mozliwy do ustalenia
poOzniej, na podstawie kryteriow niezaleznych od woli stron, cena moze zosta¢ usta-
lona przez wierzyciela, pod warunkiem jednak, ze uzasadni jej wysokos$¢ na pierw-
sze pisemne zadanie dtuznika przestane listem z potwierdzeniem odbioru.

Z powyzszego wynika, ze w projekcie, w przeciwienstwie do obecnie obowia-
zujacej regulacji kodeksowej, cena w umowie sprzedazy moze by¢ nie tylko scisle
okreslona, ale takze jedynie mozliwa do okreslenia. Ponadto projekt sankcjonuje
dopuszczona przez judykaturg mozliwos¢ jednostronnego okreslenia ceny przez
wierzyciela. Jego autorzy nie zapomnieli jednak o nieodzownej ochronie dtuznika
w takiej sytuacji, przewidujac, ze w przypadku braku uzasadnienia wysokosci ceny
jednostronnie ustalonej przez wierzyciela w rozsadnym odstepie czasu od pisemne-
go wezwania, dluznik moze si¢ zwolni¢ z zobowiazania poprzez zaplatg ceny zwy-
czajowo przyjetej w danych okolicznosciach (art. 1121-6)*%.

Nalezy dojs$¢ zatem do wniosku, ze w projekcie Catala cena moze by¢ zarow-
no okreslona, jak i tylko mozliwa do okreslenia oraz ze jest ona w dalszym ciagu
traktowana jako jeden z istotnych elementéw umowy sprzedazy. Podkreslenia wy-
maga jednak, ze cena nie moze by¢ nieokres$lona. Jest to zwigzane z brzmieniem art.
1122 projektu, ktory stanowi, ze konsekwencja braku przedmiotu umowy jest jej
wzgledna niewazno$c¢*, a wige taka, ktora zwiazana jest z naruszeniem przepisu
prawa, ktorego celem jest ochrona interesu konkretnego podmiotu i tylko ten podmiot
moze zada¢ uniewaznienia umowy z powodu jego naruszenia*’. Wobec tego nalezy
przyjac, ze w rozpatrywanej sytuacji jedynie dtuznik, a nie na przyktad osoba trze-
cia, moze zada¢ uniewaznienia umowy z powodu braku okreslenia ceny.

Projekt zawiera takze wskazania co do ostatecznego zakonczenia sporow co
do charakteru i dopuszczalnosci uméw ramowych.

Po pierwsze, projekt zamyka etap niepewnosci co do rozumienia pojgcia umow
ramowych we francuskim prawie cywilnym, podajac ich definicj¢ w art. 1102—6*,

4 Art. 1121-6: ,,Dans les cas prévus aux deux articles qui précédent, le débiteur qui n’a pas obtenu de justifi-
cation dans un délai raisonnable pourra se libérer en consignant le prix habituellement pratiqué”.

4 Art. 1122: ,,L’illicéité de I’objet entache la convention de nullité absolue. L’absence d’objet est sanctionnée
par une nullité relative”.

47 B. Starck, H. Roland, L. Boyer: Droit civil. Les obligations. Contrat, op. cit., s. 355 i n.

4 Art. 1102-6: ,,Le contrat cadre est un accord de base par lequel les parties conviennent de négocier, nouer
ou entretenir des relations contractuelles dont elles déterminent les caractéristiques essentielles. Des conventions
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zgodnie z ktéra umowa ramowa to umowa bazowa, na podstawie ktorej strony
uzgadniaja negocjowanie, zawigzanie albo utrzymanie relacji umownych o okreslo-
nych przez nie podstawowych cechach. Projekt wskazuje rowniez, czego powinny
dotyczy¢ umowy wykonawcze, poprzez sprecyzowanie, ze maja one zawierac re-
gulacje dotyczace sposobu i terminu egzekucji zobowiazan, ich rozmiaru, a takze,
gdy to konieczne, ich ceny.

Rozwiazania proponowane przez projekt w zakresie ustalania ceny, cho¢ wy-
daja si¢ odpowiada¢ na od dawna postulowane przez przedstawicieli praktyki go-
spodarczej zmiany, nie oparly si¢ ich krytyce.

W szczegdlnosci mozna to zaobserwowac na podstawie lektury raportu Pary-
skiej Izby Handlu i Przemystu* z dnia 19 pazdziernika 2006 r. przygotowanego
przez Didier Kling™®.

Przede wszystkim w raporcie podkresla sig, ze konsekwencja zakwestionowa-
nia wysokosci ceny okreslonej jednostronnie nie powinna by¢ mozliwo$¢ zwolnie-
nia si¢ dtuznika poprzez zaplatg ceny zwyczajowo przyjetej w stosunkach danego
rodzaju. W miejsce tej regulacji CCIP proponuje dwa alternatywne rozwiazania
oparte na interwencji sadowej, a mianowicie: mozliwo$¢ ogtoszenia rozwiazania
umowy ze skutkiem na przyszto§¢ wraz ze zwrotem utraconych korzysci lub odda-
nie sporu do mediacji sadowej w celu wynegocjowania porozumienia stron co do
ceny.

Latwo zauwazy¢, ze zaproponowane przez CCIP rozwiazania sa bardziej przy-
chylne dla istniejacej juz umowy w tym znaczeniu, ze pozwalaja utrzymac stosunek
prawny taczacy strony w przypadku braku obopolnej zgody na ustalona przez wie-
rzyciela ceng albo na jego zakonczenie, lecz jedynie na przysztos¢ bez efektu retro-
aktywnego. Takie rozwigzanie nalezy z cata pewnos$cia oceni¢ jako bardziej prak-
tyczne z punktu widzenia wspotczesnych stosunkow gospodarczych, gdyz zawie-
rane dzisiaj umowy gospodarcze sa coraz czg$ciej wynikiem dlugotrwalych
i pracochtonnych negocjacji migdzy stronami i z zatozenia majq charakter dtugo-
terminowy. Pozwolitoby to réwniez na wzmocnienie pewnosci i bezpieczenstwa
stosunkow ekonomicznych.

Na zakonczenie tej czgsci rozwazan mozna sformutowaé nastepujace wnioski
ogolne.

Po pierwsze, reforma francuskiego prawa umow jest nieunikniona. Obecnie
obowiazujacy kodeks zawiera wiele przestarzatych, nieprzystajacych do potrzeb
wspotczesnej praktyki gospodarczej rozwigzan, a dziatania judykatury majace na
celu jego ,,uaktualnienie” powoduja, ze prawo cywilne stracito przymiot pewnosci
— zeby ustali¢ obowiazujace normy, nie wystarczy juz siggnac do tekstu przepisow,

d’application en précisent les modalités d’exécution, notamment la date et le volume des prestations, ainsi que, le
cas échéant, le prix de celles—i”.

4 Chambre de Commerce et d’Industrie de Paris (CCIP).

3% Raport zostat opublikowany na stronie: www.ccip.fr.
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trzeba jeszcze odwotac si¢ do wyrokow sadow w celu ustalenia zakresu jego regu-
lacji. Jego reforma, poprowadzona w dobrym, bioracym pod uwage potrzeby prak-
tyki, osiagnigcia doktryny i stanowisko judykatury kierunku, pozwoli mu na nowo
sta¢ si¢ produktem ,,eksportowym” oraz stanowi¢ zrodlo inspiracji dla legislatorow
europejskich. Nie mozna jednak oprze¢ sig¢ wrazeniu, ze projekt ma wady.

Przede wszystkim zasadniczo opowiada si¢ za utrzymaniem starych uregulo-
wan, takich, ktore niekoniecznie odpowiadaja wymogom wspodtczesnosci. Tg nie-
pozadana tendencj¢ mozna zaobserwowac takze w dziedzinie okreslania ceny, cho¢
na pierwszy rzut oka projekt wprowadza oczekiwane przez praktyke i wypracowa-
ne przez judykature uregulowania zezwalajace na jednostronne i nastgpcze w sto-
sunku do zawarcia umowy okreslenie ceny, otwierajac tym samym droge dla umow
ramowych i innych uméw dlugoterminowych, to glgbsza analiza uwidacznia, ze
w rzeczywistosci zasada bilateralizmu w ustalaniu ceny zostata utrzymana, a moz-
liwos¢ jednostronnego ustalenia ceny jest marginalna i ma charakter czysto wyjat-
kowy. Jest to z pewnos$cia podyktowane checia wzmocnienia ochrony stabszej
strony umowy. Trzeba stwierdzi¢, ze takie rozwiazanie, jesli zostanie przyjegte, nie
tylko bedzie miato negatywne skutki dla zycia gospodarczego Francji w przysztosci,
o czym byla mowa wyzej, ale przede wszystkim oddziela ja od drogi wybranej przez
reszte panstw Unii Europejskiej, co z kolei nasuwa obawy co do mozliwosci i po-
wodzenia przysztej harmonizacji.

Ostatnie twierdzenie obliguje do przedstawienia rozwiazan przyjegtych w nie-
ktorych innych ustawodawstwach, zar6wno $§wiatowych, jak i europejskich, tak by
mozliwe byto zweryfikowanie jego stusznosci.

10.

Jak zauwazyt Portalis, nasze czasy nie przypominaja w niczym czasOw staro-
zytnych, kiedy to narody byly bardziej odizolowane jedne od drugich, co pozwala-
fo im rzadzi¢ sig¢ swoimi wtasnymi, specyficznymi dla nich normami prawnymi.
Dzi$ panstwa nie moga pozwoli¢ juz sobie na taka izolacje, gdyz doprowadzitaby
ona do ostabienia ich znaczenia politycznego i wplynela negatywnie na wewnegtrz-
ng sytuacje ekonomiczng®'. Ta niemozno$¢ izolacji, odseparowania jednego we-
wnetrznego, narodowego porzadku prawnego od porzadkow prawnych innych
panstw, o ktorej mowit Portalis, jest jeszcze bardziej widoczna obecnie, w zwiazku

31 J—E.~M. Portalis: Discours, rapports et travaux inédits sur le Code civil, Caen, Centre de philosophie, po-
litique et juridique: textes et documents, 1989: ,(...) les temps anciens ne rassemblent point a nos temps modernes.
Dans I’antiquité, les nations étaient plus isolées, et conséquemment plus susceptibles d’étre régies par des institutions
exclusives. Dans nos temps modernes (...) une nation qui voudrait s’isoler de toutes les autres par ses maximes, se
jetterait dans une situation forcée qui génerait sa politique, et compromettrait sa puissance, en obligeant de renon-
cer a toutes ses relations, ou qui ne pourrait subsister, si ses relations étaient conservées”.
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z rozwojem wspolnego rynku §wiatowego, a by¢ moze jeszcze bardziej w Europie,
w zwiazku z funkcjonowaniem na wigkszosci jej terytorium Unii Ekonomicznej
i Monetarnej. Zblizenie panstw na ptaszczyznie ekonomicznej powoduje w sposob
nieunikniony konsekwencje na ptaszczyznie prawnej. Mozna wrecz powiedzied, ze
zblizenie rynkoéw ekonomicznych poszczegdlnych panstw wymaga i warunkuje zbli-
zenie ich porzadkéw prawnych, co jest konieczne nie tylko dla umozliwienia, ale
przede wszystkim przyspieszenia i uproszczenia wymiany gospodarczej migdzy
tymi panstwami. Oczywiste jest, ze umowa najczgsciej zawierana w ramach rynku
globalnego jest umowa sprzedazy, wigc dla pelnej prezentacji rozwazanego zagad-
nienia okre$lania ceny niezbedna jest analiza réwniez regulacji migdzynarodowych
dotyczacych tej materii.

Na wstepie dalszych rozwazan nalezy przypomnieé, ze wewngtrzny i miedzy-
narodowy porzadek prawny to oddzielne systemy prawne, ktore jednak wchodza ze
soba w interakcje.

Pierwszy z nich normuje cato$¢ wewnetrznych relacji prawnych danego pan-
stwa, drugi wchodzi najczesciej w gre w sytuacji, gdy dany stosunek prawny prze-
kracza jego granice. Rola prawa migdzynarodowego prywatnego polega zatem
przede wszystkim na znalezieniu kompromisu pomigdzy systemami prawnymi
obowiazujacymi w panstwach stron danej umowy, co z kolei wskazuje na podsta-
wowa role wszystkich regulacji migdzynarodowych zawierajacych regulacje auto-
nomiczne, ktora polega na dazeniu do harmonizacji*>. To wtasnie potrzeba harmo-
nizacji niezbednej dla prawidlowego przebiegu relacji ekonomicznych ponadnaro-
dowych skutkuje konieczno$cig stworzenia wspolnego i specyficznego systemu
norm migdzynarodowych.

Nalezy zauwazy¢, ze regulacja zawarta w art. 1591 C.C., naktadajaca obowia-
zek $cistego okreslania ceny w umowie sprzedazy, jest znanym i akceptowanym
modelem w ustawodawstwach duzej liczby panstw europejskich i pozaeuropejskich.
Ten fakt mozna thumaczy¢ uwarunkowaniami historycznymi, a wigc niewatpliwym
wplywem, jakie prawo francuskie miato na ustawodawstwa tych panstw migdzy
innymi podczas podbojoéw kolonialnych i wojen napoleonskich, oraz znaczaca rola,
jaka Francja odegrata w tworzeniu historii $wiata i Europy w XVIII i XIX w.*
Mozna zaryzykowac stwierdzenie, ze prawo francuskie odegralo wazna role w pro-
cesie harmonizacji prawnej, jesli nie obecnie, to na pewno w wiekach ubieglych.
Nie mozna jednak zapominaé, ze system prawny kazdego z tych panstw podlegat
rowniez wlasnej ewolucji podyktowanej warunkami wewngtrznymi.

Réznice w podejsciu do zagadnienia okreslania ceny w ustawodawstwach
roznych panstw najlepiej zobrazowac na przyktadzie tych z nich, z ktérymi Francja

52 Encyklopedia prawa, red. U. Kalina—Prasznic, op. cit., s. 371.
33 H. Mazeaud et L. Mazeaud, J. Mazeaud: Introduction a I’étude du droit, wyd. 12, Montchrestien, Collection:
Legons du droit civil, Paris 2000, t. 1.
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utrzymuje najscislejsze wigzi handlowe, a wigc migdzy innymi Belgii, Wtoch, Nie-
miec, Wielkiej Brytanii i Stanow Zjednoczonych.

Rozpoczynajac dalsza czg$¢ rozwazan od przedstawienia uregulowan dotycza-
cych ceny obowiazujacych w prawie belgijskim, nalezy zauwazy¢, ze zgodnie
Z jego postanowieniami cena w umowie sprzedazy moze by¢ zaréwno okreslona,
jak i jedynie mozliwa do okreslenia, pod warunkiem ze wskazniki pozwalajace na
jej ostateczne okreslenie maja charakter obiektywny. Z tego wynika, ze okreslenie
ceny nie moze zosta¢ pozostawione do wylacznej decyzji jednej strony umowy.
W celu ochrony zawartej umowy prawo belgijskie przewiduje duzy zakres mozli-
wosci sadowego ustalenia ceny, tak by zapewni¢ przetrwanie w razie braku okre-
$lenia ceny przez strony; migdzy innymi sedzia belgijski moze odwotaé si¢ do
milczacej woli stron wydedukowanej z tresci umowy w celu okreslenia ceny™.

Réwniez we Wloszech cena w umowie sprzedazy musi zosta¢ okre§lona
w konkretnej wysokos$ci lub na podstawie konkretnych wskaznikow, ktoére mozna
skalkulowa¢ — cena musi by¢ zatem okreslona lub co najmniej mozliwa do okre-
$lenia za pomoca obiektywnych wskaznikow. Okreslenie ceny moze by¢ dokonane
przez strony umowy, osobg trzecia, sad lub inna wtadzg publiczna. W razie braku
jej ustalenia przyjmuje sig, ze jest to cena zwyczajowo praktykowana przez sprze-
dajacego, cena rynkowa lub cena stuszna®.

W przeciwienstwie do sadow wiloskich, sady angielskie nie dysponuja mozli-
woscia ustalania tre$ci umowy zamiast stron, ktore w zwiazku z tym sa zobowiaza-
ne do precyzyjnego ustalenia jej postanowien, niemniej w zakresie ustalania ceny
dysponuja one znacznymi mozliwosciami. I tak, cena w umowie sprzedazy moze
zosta¢ ustalona przez same strony w umowie na podstawie precyzyjnie sformuto-
wanych kryteriow jej ustalenia lub tez w poprzedzajacych ja negocjacjach. Jesli
powyzsze metody nie doprowadza do jej ustalenia, zastosowana bedzie cena stusz-
na, okreslona na podstawie okolicznosci towarzyszacych zawarciu konkretnej umo-
wy. Cena w prawie angielskim moze takze zosta¢ ustalona przez osobe trzecia. Jezeli
do takiego ustalenia nie dojdzie, umowa moze zosta¢ sadownie uniewazniona, jednak
od powyzszej zasady przewidziane zostaty wyjatki. Migdzy innymi nie moze dojs¢ do
uniewaznienia umowy w sytuacji, kiedy nastapita juz dostawa rzeczy, gdyz w takim
réwniez przypadku cena umowy jest ustalana jako cena shuszna. Jezeli natomiast usta-
lenie ceny przez osobg trzecia zostato uniemozliwione przez dziatanie ktorejkolwiek
ze stron umowy, druga strona moze zada¢ zwrotu utraconych korzysci*e.

Prawo niemieckie zdaje si¢ iS¢ w odmiennym kierunku niz przedstawione
powyzej ustawodawstwa, bedac duzo bardziej liberalne w dziedzinie ustalania ceny

3 L. Corbisier: La détermination du prix dans les contrats commerciaux portant vente des marchandises.
Réflexions comparatives, Revue international du droit comparé 1988, nr 4, s. 788.

3 D. Tallon [sous la direction de]: La détermination du prix dans les contrats: étude du droit comparé,
A. Pedone, collection Harmonisation du droit des affaires, Paris 1989, s. 26.

¢ 1. Corbisier: La détermination du prix dans les contrats commerciaux portant vente des marchandises.
Réflexions comparatives, op. cit., s. 7194.
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w umowie sprzedazy poprzez dopuszczenie jej zawarcia nawet bez okreslania ceny.
Strony moga skorzysta¢ z tej mozliwosci pod warunkiem, ze ich zgodna wola w tym
zakresie nie budzi watpliwosci. W razie jakichkolwiek watpliwosci co do wspolne-
go zamiaru stron ustalenie ceny nalezy do wierzyciela— sprzedawcy®’. Jest to zatem
odwrécenie zasady obowiazujacej w prawie francuskim.

Jesli chodzi o ustawodawstwa pozaeuropejskie, to w prawie amerykanskim
cena w umowie sprzedazy moze by¢ zaré6wno Scisle okreslona, jak i jedynie mozli-
wa do okres$lenia. Strony umowy, podobnie jak w prawie angielskim, sa zobowia-
zane do okre$lenia jej istotnych elementow, ale moga réwniez pozostawic okresle-
nie ceny do ustalenia w przysztych negocjacjach. Umowa pozostaje w tym przy-
padku wazna tak dtugo, jak dtugo istnieje niebudzaca watpliwosci i pewna mozliwo$¢
uzupetnienia jej postanowien cena $cisle okreslona. Dopuszczalnych jest kilka me-
tod jej okreslenia, migdzy innymi cena moze by¢ cena rozsadna w dniu dostawy,
albo moze by¢ przedmiotem pdzniejszego porozumienia stron, ktore jesli nie przy-
niesie oczekiwanego rezultatu — powoduje okreslenie ceny na podstawie wskazni-
koéw wynikajacych z uwarunkowan rynkowych albo z wyceny dokonanej przez
osobg trzecig lub wyspecjalizowana jednostke zajmujaca si¢ wycena. Jesli i te dzia-
tania nie doprowadza do ustalenia ceny, moze by¢ ona cena rozsadna. Dopiero
w razie braku zgody stron na tak ustalona ceng, umowa upada i staje si¢ niewazna.
W takim wypadku kupujacy jest zobowigzany do zwrotu otrzymanej w wyniku
wykonania umowy rzeczy, lub jej rownowartosci, gdyby taki zwrot nie byl mozliwy
z jakiegokolwiek powodu, okreslanej na dzien dostawy, a sprzedawca do zwrotu
czesSci ceny, jaka zostata zaptacona a conto przysztej umowy*®.

To krotkie przedstawienie regulacji niektorych systemow prawnych w zakresie
okreslania ceny w umowie sprzedazy jest jednak wystarczajace dla proby sformu-
towania pewnych wnioskow ogolnych.

Latwo zauwazy¢, ze w przeciwienstwie do prawa francuskiego ustawodawstwa
wyzej wymienionych panstw dopuszczaja zawarcie umowy sprzedazy nie tylko
z cena $cisle okreslona, ale takze z cena jedynie mozliwa do okreslenia®, a wigc co
do zasady prezentuja znacznie bardziej liberalne, a co za tym idzie, przydatne
w praktyce gospodarczej, podejscie do ustalania ceny.

Ponadto zakres mozliwosci, z jakich moga skorzysta¢ strony przy ustalaniu
umowy, jest przynajmniej w niektorych z nich znacznie szerszy, co prowadzi do
wniosku, ze ustawodawstwa tych panstw opowiadaja si¢ raczej za utrzymaniem
umowy i proba jej konwalidacji, tak by zagwarantowac¢ pewno$¢ obrotu gospodar-
czego.

37 Paragraf 154 du ,,BGB”.

8 D. Tallon [sous la direction de]: La détermination du prix dans les contrats: étude du droit comparé, op. cit.,
s.401in.

% B. Gross, Ph. Bihr: Contrats: Ventes civiles et commerciales, baux d’ habitation, baux commerciaux, Press
Universitaire de France, collection Thémis, seria droit privé, t. I, wyd. 2, Paris 2002, s. 215.

29



Transformacje Prawa Prywatnego 1-2/2009

Powstaje pytanie, czy taka sama tendencj¢ mozna odnalez¢ w regulacjach
prawa miedzynarodowego odnoszacych si¢ do ustalania ceny w migdzynarodowych
umowach sprzedazy?

11.

Wydaje sig, ze na tak postawione pytanie nalezy udzieli¢ odpowiedzi twier-
dzacej.

Potwierdzenie tej tezy mozna odnalez¢ migdzy innymi w przepisach Kon-
wencji Narodow Zjednoczonych o umowach migdzynarodowej sprzedazy towaréw
z dnia 11 kwietnia 1980 r.°, ktora zostala ratyfikowana przez Francj¢ w dniu
6 sierpnia 1982 r. i opublikowana w dekrecie nr 87—-1034 z dnia 22 grudnia 1987 r.,
stanowi zatem czgs$¢ francuskiego porzadku prawnego.

Zgodnie z brzmieniem art. 1 konwencji ma ona zastosowanie do umow sprze-
dazy towaréw migdzy stronami majacymi siedziby handlowe w réznych panstwach,
jezeli panstwa te sa umawiajacymi si¢ panstwami lub jezeli normy migdzynarodo-
wego prawa prywatnego wskazuja na ustawodawstwo umawiajacego si¢ panstwa,
jako prawo wlasciwe, ale znajduje ona takze zastosowanie w przypadku innych
umow zblizonych do umowy sprzedazy, takich jak na przyktad umowa dostawy
towarow do produkcji czy dostawy ustug.

Z drugiej strony niektore typy umoéw sprzedazy z uwagi na ich specyfike sa
wytaczone spod jej regulacji (m.in. sprzedaz towaréw zakupionych do uzytku oso-
bistego, rodzinnego lub do uzytku w gospodarstwie domowym, jesli sprzedajacy,
w jakimkolwiek czasie przed zawarciem umowy lub w chwili jej zawarcia, nie
wiedzial i nie powinien byt wiedzie¢, ze towary zostaly zakupione do uzytku
w jakimkolwiek z tych celow, sprzedaz na licytacji czy sprzedaz okretow, statkow,
poduszkowcow i statkow powietrznych)®!. Nie nalezy jednak zapominaé, Ze osta-
teczna decyzja co do zastosowania postanowien konwencji zostata pozostawiona
stronom umowy, ktore zaleznie od swojej woli moga decydowac o wylaczeniu lub
zastosowaniu jej postanowien do zawieranej migdzy nimi umowy. Ta mozliwos$¢
oznacza zatem, ze postanowienia konwencji moga wola stron znalez¢ zastosowanie
do wszystkich rodzajoéw migdzynarodowych uméw sprzedazy.

Jesli chodzi o najbardziej interesujace, z punktu widzenia rozwazanego zagad-
nienia okreslania ceny, regulacje, to moga one zosta¢ odnalezione w art. 14 i 55
konwenc;ji.

Artykutl 14 konwencji stanowi, ze propozycja zawarcia umowy skierowana do
jednej lub wielu okreslonych osob stanowi oferte, jezeli jest wystarczajaco precy-

0 www. legifrance.gouv.fr, Dz.U. z 1997 r. Nr 45, poz. 286.
o1 Por. art. 2 konwencji.
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zyjna, i wskazuje, ze oferent umowy, w razie jej przyjgcia, ma zamiar by¢ nia zwia-
zany. Propozycja jest wystarczajaco precyzyjna, jezeli wskazuje towary oraz w sposob
wyrazny lub dorozumiany okresla lub pozwala ustali¢ ich ilos¢ i ceng.

Z literalnego brzmienia tego przepisu wynika zatem jasno, ze w ofercie sprzedazy,
a wigc na etapie negocjacji, cena moze by¢ nie tylko $cisle okreslona, ale takze jedynie
mozliwa do okreslenia. Czy z tego mozna jednak wyciagna¢ wniosek, ze rowniez defi-
nitywna umowa sprzedazy moze zawierac¢ ceng jedynie mozliwa do okreslenia?

Na pierwszy rzut oka wydaje sig, ze nie, gdyz definitywna umowa sprzedazy jest
czyms$ odmiennym od oferty sprzedazy, ktora stanowi jedynie wyrazenie woli oferen-
ta bycia zwiazanym oferta w przypadku jej akceptacji przez druga strong umowy.
Z drugiej jednak strony nalezy zauwazyc¢, ze postanowienia zawarte w ofercie, znane
juz zatem w momencie zawierania umowy, sa postanowieniami umowy definitywne;.
Skoro tak, to nalezy dojs¢ do wniosku, ze zgodnie z brzmieniem art. 14 konwencji
cena w migdzynarodowej umowie sprzedazy w momencie jej zawierania moze by¢
zarowno Scisle okreslona, jak i jedynie mozliwa do okreslenia. Analiza dalszych ure-
gulowan konwencji podaje jednak przedstawiona powyzej teze w watpliwosc¢.

Artykut 55 konwencji stanowi bowiem, ze jezeli umowa jest waznie zawarta,
lecz cena sprzedanych towaréw nie jest w umowie w sposob jednoznaczny lub
dorozumiany okreslona lub tez umowa nie zawiera postanowien pozwalajacych na
ustalenie ceny, uwaza sig, ze strony — w braku postanowien wskazujacych inaczej
— w sposob milczacy odwotaly si¢ do ceny zwyczajowo przyjmowanej w chwili
zawarcia umowy dla takich towarow sprzedawanych w podobnych okolicznosciach,
w danej dziedzinie handlu.

Artykul 55 konwencji zawiera zatem domniemanie, ze w razie braku ustalenia
ceny w umowie, ceng sprzedazy jest cena rynkowa towaru ustalana na chwilg za-
warcia umowy. To z kolei prowadzi do wniosku, ze migdzynarodowa umowa sprze-
dazy moze zosta¢ waznie zawarta nawet bez okreslenia ceny oraz ze jej po6zniejsze
okreslenie jest mozliwe.

Wynika z tego, ze art. 14 1 55 konwencji zawieraja sprzeczne ze soba uregulo-
wania. Problem ustalenia wzajemnej relacji dyspozycji art. 14 1 55 konwencji nie
zostat ostatecznie rozstrzygnigty przez doktryne, ktora prezentuje rozne stanowiska
w tej kwestii.

Wedlug jednych autorow art. 55 konwencji znajduje zastosowanie tylko w sytua-
cji, w ktorej jedna ze stron umowy ma swoje miejsce zamieszkania lub siedzibg na
terytorium panstwa, ktore ratyfikowato tylko trzecia czes¢ konwencji pod dodatkowym
warunkiem, ze zgodnie z wewngtrznym prawem tego panstwa mozliwe jest wazne
zawarcie umowy sprzedazy bez wyraznego okreslenia ceny wprost lub przez wska-
zanie kryteriéw jej okreslenia w sposob wyrazny lub dorozumiany®2.

2D. Tallon (red.): La détermination du prix dans les contrats: étude du droit comparé, op. cit., s. 33; tak bytoby
migdzy innymi w przypadku Danii, Finlandii, Norwegii i Szwecji.
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Takie rozwiazanie nie moze jednak oprze¢ si¢ krytyce, gdyz nie znalaztoby
ono zastosowania w przypadku panstw, ktore, tak jak Francja, ratyfikowaty catosc¢
konwencji. Ponadto z faktu czgsciowej ratyfikacji konwencji przez niektore panstwa
nie mozna wyprowadzi¢ ogdlnej reguly interpretacyjnej o braku obowiazywania
zasady zawartej w art. 14 w stosunku do tych panstw, ktore ratyfikowaty konwencje
w calosci.

Drugie z proponowanych przez doktryng rozwiazan oparte jest na dyspozycji
art. 4(a) konwencji, ktory stanowi, ze konwencja reguluje jedynie zawarcie umowy
sprzedazy oraz prawa i obowiazki sprzedajacego i kupujacego, wynikajace z takiej
umowy. W szczegolnosci, jesli w sposdb wyrazny nie przewiduje inaczej, nie dotyczy
ona wazno$ci umowy ani zadnego z jej postanowien lub jakichkolwiek zwyczajow.

Z tego nalezy wyciagna¢ wniosek, ze wazno$¢ umowy oceniana powinna by¢
przez pryzmat wewnetrznych regulacji prawnych panstwa, ktorego ustawodawstwu
poddana jest dana umowa. W zwiazku z tym, jesli w konkretnej sytuacji umowa
podlegataby prawu panstwa, ktore dopuszcza zardwno ceng $cisle okreslona, jak
i jedynie mozliwa do okreslenia w umowie sprzedazy, jedynie art. 14 konwencji
znajdowalby zastosowanie. Jego postanowienia bytyby takze respektowane w sy-
tuacji, w ktorej prawo wewngtrzne danego panstwa stanowitoby, ze umowa sprze-
dazy moze by¢ waznie zawarta tylko w razie $cislego okreslenia ceny w umowie.
Tak bytoby rowniez w sytuacji, w ktorej prawo wewngtrzne nie uzalezniatoby waz-
nos$ci umowy sprzedazy od okreslenia ceny, w tym znaczeniu, ze cena jedynie
mozliwa do okreslenia jest wystarczajaca do zawarcia umowy, co jest zwiazane
z faktem, ze itaka cena bytaby w koncu cena $ci$le okreslona. Zatem jedynie
w sytuacji, gdyby prawo wewngtrzne danego panstwa nie zawierato regulacji co do
obowiazku okreslania ceny w umowie sprzedazy, art. 55 konwencji znajdowatby
swoje zastosowanie, pozwalajac na jej ustalenie zgodnie z jego wskazaniami®.

Takie rozwiazanie réwniez mozna podda¢ krytyce. Skoro, jak juz wykazano
powyzej na przyktadach, prawa wewngtrzne poszczegolnych panstw znacznie roz-
nig si¢ w zakresie postanowien dotyczacych okreslania ceny w umowie sprzedazy,
to wyzej zaproponowane rozwiazanie prowadzitoby do poglebiania, a nie niwelo-
wania roznic pomigdzy systemami prawnymi, co z kolei stawiatoby pod znakiem
zapytania sens istnienia konwencji, ktorej gtbwnym celem jest przeciez harmoniza-
cja. Ponadto byloby ono sprzeczne z innymi postanowieniami konwencji, w tym
w szczegolnosci z jej art. 7, ktory stanowi, ze przy jej interpretacji nalezy uwzgled-
nia¢ jej miedzynarodowy charakter oraz potrzebe dazenia do jej jednolitego stoso-
wania i poszanowania dobrej wiary w handlu miedzynarodowym, a kwestie doty-
czace spraw regulowanych przez konwencje, ktore nie sa w niej wyraznie rozstrzyg-
nigte, powinny by¢ rozstrzygane wedlug ogolnych zasad konwencji, a w sytuacji

% B. Audit: La vente internationale des marchandises, Convention des Nations Unies du 11 avril 1980, LGDJ,
Paris 1990; V. Heuzé: Traité des contrats.: La vente internationale des marchandises: Droit uniforme, LGDJ, Paris
2000, s. 96 i n.
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ich braku, zgodnie z prawem wlasciwym, na mocy norm migdzynarodowego prawa
prywatnego.

Jest zatem ewidentne, ze interpretacja konwencji powinna by¢ dokonywana
cato$ciowo z przyznaniem mocy wiazacej wszystkim jej postanowieniom. Wobec
tego nalezy szukac takiego rozwiazania, ktore pozwolitoby na poszanowanie ducha
i celu konwencji w zakresie harmonizacji prawa z jednoczesnym uznaniem mocy
wiazacej wszystkich jej postanowien. Jak wspomniano na wstgpie, wspotistnienie
regulacji art. 14 i 55 konwencji jest mozliwe i mozna przedstawi¢ taka ich interpre-
tacje, ktora wylacza ich sprzeczno$¢ poprzez potaczenie obu przepisow.

W tym celu nalezy odwola¢ si¢ do postanowien art. 92 konwencji. Zgodnie
z tym przepisem kazde umawiajace si¢ panstwo moze w chwili podpisania, ratyfi-
kacji, przyjecia zatwierdzenia lub przystapienia oswiadczy¢, ze nie bedzie zwiaza-
ne czescig 11 lub czescia Il konwencji. Umawiajace si¢ panstwo, ktore sktada
zgodnie z ustgpem poprzednim o$wiadczenie dotyczace czesci Il lub czgsci 111 kon-
wencji, nie jest uwazane za umawiajace si¢ panstwo, w odniesieniu do spraw regulo-
wanych przez tg czg$¢ konwencji, do ktdrej ma zastosowanie to oswiadczenie.

Pozostaje rozwazy¢ mozliwe warianty.

I tak w sytuacji, w ktérej dane panstwo, tak jak migdzy innymi Francja i Stany
Zjednoczone, ratyfikowato obie czg$ci konwencji — druga zawierajaca art. 14
itrzecia zawierajaca art. 55 — nalezy przyja¢, ze od momentu zawarcia umo-
wy sprzedazy zastosowanie znajdzie art. 55 konwencji, gdyz samo zawarcie umowy
wskazuje, ze oferta byta wystarczajaco precyzyjna, nawet gdy nie obejmowata
postanowien dotyczacych okreslenia ceny w umowie. W rzeczywistosci bowiem
koniec negocjacji migdzy stronami wyznaczany jest odpowiednio przez podpisanie
umowy lub rozpoczecie jej wykonywania. Artykut 55 konwencji znajdzie rowniez
zastosowanie w sytuacji, w ktorej strona umowy ma swoja siedzibe lub miejsce
zamieszkania w panstwie, ktore ratyfikowato trzecia, ale nie ratyfikowato drugiej
czegsci konwencji®. Ostatecznie zatem nalezy dojs¢ do wniosku, ze co do zasady
W momencie zawarcia migdzynarodowej umowy sprzedazy, zgodnie z postanowie-
niami art. 14 konwencji, cena musi by¢ $ci$le okre$lona lub co najmniej mozliwa
do okreslenia.

Nie nalezy jednak zapomina¢, ze od powyzszej zasady konwencja przewiduje
jeden wyjatek, dotyczacy sytuacji, w ktorej strony zawarly umowe sprzedazy bez
okreslenia ceny, a ich zamiar co do takiego rozwigzania jest jednoznaczny i nie
budzi watpliwosci. W takim przypadku umowa jest rowniez waznie zawarta, ponie-
waz konwencja przewiduje srodki prowadzace do definitywnego ustalenia ceny.

Ostatecznie mozna przyjac, ze miedzynarodowa umowa sprzedazy moze by¢
waznie zawarta bez okre$lania ceny, ale jezeli strony chca mie¢ pewnos$¢ co do jej

% 1. Corbisier: La détermination du prix dans les contrats commerciaux portant vente de marchandises.
Réflexions comparatives, op. cit., s. 828—829.
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wysokos$ci, powinny ja okresli¢ lub przynajmniej przewidzie¢ w umowie sposob
jej okreslenia, oraz ze cena jest zawsze co najmniej mozliwa do okreslenia, gdyz
w braku jej okreslenia przyjmuje si¢ domniemanie, ze jest to cena rynkowa w mo-
mencie zawarcia umowy. Tak wigc ostatecznie cena moze by¢ $cisle okreslona lub
jedynie mozliwa do okreslenia, co jest rozwigzaniem przyjetym takze w innych
regulacjach ponadnarodowych, w tym w UNIDROIT® i w Zasadach Europejskiego
Prawa Umow®S.

Jesli chodzi o regulacje zawarte w UNIDROIT, nalezy przede wszystkim pod-
kresli¢, ze nie jest to umowa migdzynarodowa, ale system regut o migdzynarodowym
charakterze, ktore dotycza migdzynarodowych umow handlowych i ktére moga
zostac uzyte przez strony, sedziow i arbitrow, ktorzy nie chea lub nie moga odwotaé
si¢ do regulacji zawartych w konwencji wiedenskiej lub prawie wewngtrznym®’.
System UNIDROIT znajduje zatem zastosowanie zawsze, gdy o jego wykorzystaniu
zadecyduja strony umowy, gdy nie mozna ustali¢ wlasciwego prawa wewngtrznego
lub gdy legislatorzy wykorzystaja go jako model regulacji.

Z punktu widzenia rozwazanego zagadnienia szczegolne znaczenie ma art. 5
(7) UNIDROIT.

Zgodnie z jego dyspozycja, jezeli umowa nie przewiduje ceny ani kryteriow
pozwalajacych na jej ustalenie, w braku odmiennych postanowien uwaza sig, ze
strony odwotaly si¢ do ceny zwyczajowo przyjetej w danej branzy handlowej,
w podobnych warunkach i za takie same towary, okreslanej na chwilg zawarcia
umowy, a w braku takiej ceny, cen¢ sprzedazy ustala sig¢ jako ceng rozsadna. W sy-
tuacji, w ktorej ustalenie ceny zostato pozostawione jednej ze stron umowy i usta-
lona w ten sposob cena jest oczywiscie nierozsadna, zamiast niej stosuje si¢ ceng
rozsadna, nota bene tak samo jest w sytuacji, gdy ustalenie ceny zostato pozosta-
wione do decyzji osoby trzeciej, ktora nie moze lub nie chce jej ustali¢. Jezeli na-
tomiast ustalenie ceny miato nastapi¢ na podstawie wskaznika, ktory nie istniat,
przestat istnie¢ lub przestat by¢ dostgpny, ceng ustala si¢, opierajac si¢ na innym
wskazniku, najbardziej do niego zblizonym®.

W takim razie nalezy wyciagna¢ wniosek, ze w regulacjach proponowanych
przez UNIDROIT cena w umowie sprzedazy moze by¢ $cisle okreslona lub jedynie
mozliwa do okreslenia, ale nigdy nie moze by¢ nieokreslona, poniewaz w braku jej
okreslenia wchodzi w rachubg domniemanie, zgodnie z ktérym cena bedzie cena
rynkowa.

% UNIDROIT, Institut International pour 1’unification du droit prix, Principes relatifs aux contrats du com-
merce international, Unidroit, 1994; J. Huet: Les contrats commerciaux internationaux et les nouveaux principes
d’Unidroit, une nouvelle lex mercantoria?, Petites affiches 1995, nr 135, s. 8 i n.

Q. Lando: Principes du droit européen des contrats, Une premiére étape vers un Code civil européen, Revue
du droit des affaires international 1997, s. 189 i n.; D. Tallon: Vers un droit européen des contrats (w:) Mélanges
offerts a André Colomer, Litec, Paris 1993, s. 485 in.

7 A. Giardina: Les principes UNIDROIT sur les contrats internationaux, JDI 1995, nr 3, s. 547.

8 Ibidem, s. 572.
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Podobna regulacje mozna odnalez¢ w Zasadach Europejskiego Prawa Umow,
ktoére maja mie¢ charakter regut generalnych stosowanych w Unii Europejskiej,
a wigc w sytuacjach, gdy zawierane sa umowy migdzynarodowe pomiedzy kon-
trahentami pochodzacymi z panstw czlonkowskich. Moga by¢ traktowane jako
fundament przysztej wspolnej regulacji cywilnej lub jako model dla legislatorow
krajowych.

Jesli chodzi o okreslanie ceny w umowie sprzedazy, regulacje dotyczace tego
zagadnienia zawarte sa w rozdziale drugim zatytulowanym ,,Zawarto$¢ i wykony-
wanie umowy”, a w szczegdlnosci w art. 2.101-2.104 Zasad.

Zgodnie z jego postanowieniami, jezeli umowa nie przewiduje ceny ani kry-
teriow pozwalajacych na jej ustalenie, w braku odmiennych postanowien uwaza sig,
ze strony odwotaty si¢ do ceny zwyczajowo przyjetej w danej branzy handlowej,
w podobnych warunkach i za takie same towary, okreslanej na chwilg zawarcia
umowy, a w braku takiej ceny, cen¢ sprzedazy ustala sig jako ceng rozsadna. W sy-
tuacji, w ktorej ustalenie ceny zostato pozostawione jednej ze stron umowy i usta-
lona w ten sposob cena jest oczywiscie nierozsadna, zamiast niej stosuje si¢ ceng
rozsadna, nota bene tak samo jest w sytuacji, gdy ustalenie ceny zostato pozosta-
wione do decyzji osoby trzeciej, ktora nie moze lub nie chce jej ustali¢. Jezeli na-
tomiast ustalenie ceny miato nastapi¢ na podstawie wskaznika, ktory nie istnial,
przestat istnie¢ lub przestat by¢ dostepny, ceng ustala si¢ na podstawie innego
wskaznika, najbardziej do niego zblizonego.

Tak wigc i tutaj cena musi by¢ §cisle okre§lona lub przynajmniej mozliwa do
okreslenia, ale nigdy nie moze by¢ nieokreslona, gdyz w braku jej okreslenia sto-
suje si¢ domniemanie, zgodnie z ktérym cena umowy jest cena rozsadna.

Na zakonczenie rozwazan nalezy zauwazy¢, ze oba przedstawione systemy
przewiduja w zakresie okre$lania ceny w umowie sprzedazy identyczne regulacje.
Uogolniajac, mozna zatem stwierdzi¢, ze obecnie w prawie migdzynarodowym
istnieje tendencja do uznawania, ze umowa sprzedazy moze zawiera¢ ceng Scisle
okreslong lub jedynie mozliwa do okreslenia, ale nie moze nie zawiera¢ w ogole
okreslenia ceny, gdyz w takim przypadku przepisy prawa nakazuja zastosowanie
domniemania, zgodnie z ktorym cena sprzedazy jest cena rozsadna.

Dokonana calo$ciowa analiza tematu pozwala na przystapienie do sformuto-
wania ogo6lnych wnioskéw dotyczacych oceny francuskich regulacji w zakresie
okreslania ceny w umowie sprzedazy i umowach ramowych.

Po pierwsze, prawo cywilne francuskie, dopuszczajace jedynie ceng $cisle
okreslona w umowie sprzedazy, nalezy oceni¢ jako przestarzate, ktore w widoczny
sposob odbiega od wspotczesnych rozwigzan ustawodawczych nie tylko europej-
skich, ale i $wiatowych.

Takie uregulowanie jest niewystarczajace z punktu widzenia potrzeb wspot-
czesnej praktyki gospodarczej, ktora z uwagi na dynamike stosunkéw gospodarczych
potrzebuje elastycznych rozwigzan prawnych opartych na zasadzie swobody umow.
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Nadziei na zmiang nie daje nawet stanowisko judykatury, ktéra wbrew pozorom
pozostaje wierna literalnemu brzmieniu przepiséw francuskiego kodeksu cywilnego.
Liberalizacja w tym zakresie, polegajaca na dopuszczeniu mozliwosci waznego
zawarcia umowy ramowej z cena jedynie mozliwa do okreslenia— bedaca wynikiem
dlugoletniej analizy i sporow — nie wynika bowiem ze zmiany rozumienia przepi-
sow kodeksu dotyczacych okreslania ceny w umowie sprzedazy, ale z uznania od-
rgbnos$ci 1 samodzielno$ci tych dwoch typéw umow — umowy sprzedazy i umow
ramowych.

Po drugie, przewidziany w prawie francuskim skutek prawny braku okreslenia
ceny w umowie sprzedazy w postaci koniecznosci stwierdzenia jej niewazno$ci na-
lezy ocenic jako zbyt daleko idacy i katastrofalny z punktu widzenia praktyki.

W obecnej rzeczywisto$ci gospodarczej, o czym byta juz mowa, zawierane
umowy to w przewazajacej czesci umowy dlugoterminowe bedace wynikiem wielo-
etapowych negocjacji, co z kolei prowadzi do wniosku, ze dla zachowania pewno-
$ci obrotu nalezy wybiera¢ rozwigzania prawne pozwalajace na utrzymanie ich mocy
wiazacej za kazdym razem, gdy mozliwa jest ich konwalidacja na przyktad poprzez
wprowadzenie domnieman prawnych, tak jak to ma miejsce w regulacjach migdzy-
narodowych i niektorych innych systemach prawnych.

Po trzecie, na negatywna oceng francuska regulacja zastuguje takze z powodu
sposobow, w jakich moze dojs¢ do ustalenia ceny w umowie sprzedazy.

Podczas gdy regulacje migdzynarodowe oraz systemy innych panstw przewi-
duja szeroki zakres mozliwos$ci — od ustalenia przez osobg trzecia poprzez ustale-
nia sadowe i administracyjne, az do dopuszczenia mediacji w tym zakresie, francu-
ski kodeks cywilny ogranicza sig jedynie do uznania dopuszczalnosci udziatu arbi-
tra w ustalaniu ceny sprzedazy, co nalezy oceni¢ jako niewystarczajace z punktu
widzenia praktyki gospodarczej, a przeciez przepisy prawa powinny zawierac regu-
lacje utatwiajace, a nie utrudniajace dzialania podmiotow gospodarczych.

Po czwarte i najwazniejsze, nalezy oceni¢, ze przysztos¢ nie przyniesie zna-
czacej zmiany na lepsze. Jak bowiem wykazano, propozycje nowelizacji zawarte
w avant—projet Catala, cho¢ na pierwszy rzut oka wydaja si¢ nowatorskie i dosto-
sowane do potrzeb wspodiczesnych realiow ekonomicznych, socjalnych i finanso-
wych, utrzymuja dotychczasowy status quo w zakresie okreslania ceny w umowie
sprzedazy i sa tylko powierzchownymi zmianami. Francja pozostanie zatem, nawet
po wejsciu w zycie nowelizacji kodeksu cywilnego, odseparowana od powszechnej
tendencji widocznej w regulacjach migdzynarodowych, w tym europejskich, co
z kolei budzi znaczne obawy co do mozliwosci przysztej harmonizacji.



